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НОВИНКИ СТРАХОВОГО РЫНКА
Ингосстрах приступил к продажам нового комбинированного полиса «Годовой»

«Ингосстрах» начал продажи нового полиса для многократных поездок за границу в течение года. Полис действует первые 90 дней каждой поездки, при этом число поездок в течение года не ограничено. «Ингосстрах» предлагает на выбор клиента два варианта страховой программы, рассчитанных для поездок в Европу или США, различающиеся страховыми лимитами по медицинским расходам 30000 и 50000 евро соответственно. В программу включено покрытие медико-транспортных расходов, страхование от несчастных случаев и багажа. Преимущество нового продукта — льготный тариф в сочетании с уникальным набором застрахованных рисков. Продукт разработан специально для розничной продажи и ориентирован на клиента, регулярно выезжающего за пределы РФ. Комментируя значимость нового продукта, начальник Управления страхования путешествующих Дмитрий Шарликов заявил, что «Новый годовой полис» избавит многих наших клиентов от многократных походов в офисы компании и одновременно предоставит им более полную страховую защиту за меньшие деньги».

«Ингосстрах» своевременно реагирует на потребности рынка и стремится вводить новые продукты и услуги с целью обеспечения максимального удобства, комфорта и высокого уровня сервиса своих клиентов. Только за январь 2007 года по страхованию путешествующих «Ингосстрах» собрал 1 млн. долларов США, что на 100 тыс. долларов США больше по сравнению с первым месяцем 2006 года.

СК "МАКС" предлагает уникальное решение медицинских проблем мигрантов

Уникальность программы "Экстренная медицинская помощь" в том, что она предусматривает оперативное предоставление качественных медицинских услуг не гражданам страны, которые в силу существующего российского законодательства не могут получать медицинское обслуживание по полисам ОМС. Сейчас на решение медицинских проблем мигрантов по большей части вынужденно направляются бюджетные деньги, в то время как в цивилизованном обществе ответственность за решение этого вопроса должна лежать на работодателях мигрантов.

Страховщиком разработана стройная технология реализации программы "Экстренная медицинская помощь" с описанием функций всех участников проекта, порядком оформления документов. При получении полиса застрахованный, не являющийся гражданином России, прикрепляется к конкретному медицинскому учреждению, что сразу обеспечивает возможность получения необходимой медицинской помощи, учета всех обращений и в кратчайшие сроки – урегулирования наступивших событий.

Особенностью страхового продукта является оптимизация ценовой политики, направленная на рисковую составляющую, с учетом 15-летнего опыта работы компании "МАКС" по ДМС. Имея разветвленную сеть медицинских учреждений-партнеров по всей России и накопленную базу данных по набору и стоимости медицинских услуг, расчеты тарифов для данного рискового продукта произведены страховщиком с учетом реализации программы, направленной на сохранение здоровья и дополнительное финансирование в медучреждения регионов.

Инструментами реализации программы "Экстренная медицинская помощь" является мощный консультационно-диспетчерский центр страховой компании "МАКС", уникальное программное обеспечение, квалифицированный персонал, разветвленная постоянно обновляемая сеть муниципальных медицинских учреждений по всей России.

Поскольку реализация программы "МАКСа" осуществляется на базе муниципальных медицинских учреждений, это обеспечит дополнительное привлечение финансов в муниципальную сеть и значит – сократит нагрузку на бюджет региона и снизит налоговое бремя на работодателей. Программа "Экстренная медицинская помощь" предусматривает финансовое участие всех заинтересованных сторон, включая личные средства физических лиц – работника и членов его семьи, но также предполагает вложения работодателя. Стоимость полиса ДМС от 350 до 700 руб. в месяц.

Потенциальная емкость рынка программы "Экстренная медицинская помощь" обширна, поскольку она адресована не только физическим лицам, которые хотят получить гарантированный доступ к качественной медицинской помощи, но и юридическим лицам — работодателям, заинтересованным в благополучии своих сотрудников, прибывших на работу в Россию из стран бывшего СССР.

Уникальная программа СОАО «НСГ» снижает срок заселения в новые квартиры более чем на полгода

СОАО «НСГ» разработало и провело пилотный запуск новой страховой программы по имущественному страхованию физических лиц. Данная программа позволяет на 6-8 месяцев снизить срок заселения жильцов в квартиры.

Суть новой программы заключается в том, что компания предлагает страховую защиту застройщикам возводимого жилья уже на этапе сдачи дома в эксплуатацию (до оформления права собственности на жилье в органах управления).

При этом с будущими владельцами жилья заключается договор страхования гражданской ответственности перед третьими лицами при производстве ремонтных и/или конструктивных работ (в т.ч. и при перепланировке).

Пилотный проект был реализован в рамках сотрудничества с риэлтерской инвестиционной компанией (РИК) «Рубин Риэлти» и его соинвесторами — будущими жильцами дома в г. Москве по ул. Удальцова, 85А. На указанной площадке за короткий промежуток времени СОАО «НСГ» реализовало более 50 полисов по новой программе, в компанию поступило более 1,5 млн рублей страховой премии.

По словам Директора по развитию розничного бизнеса Алексея Кириенко, программа востребована всеми участниками долевого строительства, поскольку при своей доступности и простоте она полностью учитывает специфику правовых норм в области жилищного права.

В ближайшее время прогнозируется рост числа аналогичных программ большинства российских застройщиков, расширяющих права соинвесторов и существенно уменьшающих цикл его участия в долевом строительстве, а также делающих предложения на рынке первичного жилья более привлекательными и конкурентными.

Новые проекты СК «Отечество»

СК «Отечество» запустила специальную программу по медицинскому страхованию студентов дневных отделений вузов. Программа позволяет студенту с помощью полиса медицинского страхования пользоваться услугами многопрофильных медицинских учреждений Москвы. В полный спектр медицинских услуг включается также госпитализация. Стоимость годового полиса составляет от 1000 рублей.

СК «Отечество» подготовила специальную программу «Дамский угодникЪ».
Департамент транспортного страхования СК «Отечество» поздравляет милых дам с первым весенним праздником и предлагает программу автострахования «Дамский угодникЪ».

Преимущества Программы:

- По страхованию КАСКО предлагается скидка с окончательно начисленной премии в размере 8%, а также:

- Эвакуация или техпомощь на дороге (3 выезд бесплатно);

- Выезд аваркома;

- Юридическая консультация.

Особенности Программы:

- предложение действует при заключении нового договора на страхование автомобиля;

- страхователь – женщина, или все допущенные водители по договору — женщины;

- дата заключения договора – с 26 по 31 марта 2007 года.

Программа «Дамский угодникЪ» – прекрасный подарок к празднику 8 Марта.

Регион разработал новый продукт – «Антиклещ»

Страховое общество «Регион» обеспечит жителей Красноярского края страховым продуктом – «Антиклещ». Новая программа является эффективной и недорогой защитой от клещевых инфекций.

В программу «Антиклещ» входит осмотр врача и асептическое удаление клеца, иммунизация после укуса или наползания клеца, а при необходимости – экстренная госпитализация, и т.д. Стоимость страховки колеблется в пределах 70 – 100 рублей, в объеме полиса клиенты СОАО «Регион» получат качественное и всестороннее медицинское обслуживание. «Антиклещ» - это, в первую очередь, страховой продукт, позволяющий защитить от последствий укуса клеща.

Реализацию полисов СОАО «Регион» планирует в Красноярском крае, в зоне повышенной активности клеща. Именно с этим, по мнению Г. Грязнова, директора КФ СОАО «Регион», связано ежегодное увеличение спроса на данный продукт среди красноярцев: «Продажу страхового продукта «Антиклещ» мы планируем с начала февраля, и, думаем, что эти полисы будут активно востребованы до окончания эпидемиологического периода».

Пик спроса на «Антиклещ» ожидается в период май-июнь.
РУКСО снизила тарифы на добровольное страхование автогражданской ответственности

Страховая компания РУКСО ввела в действие новые лимиты ответственности и более низкие тарифы на добровольное страхование автогражданской ответственности, которое теперь является дополнением к ОСАГО.

Если ранее лимиты ответственности составляли 50, 140, 950 тысяч рубле и более, то разработанная шкала начинается со 100 тыс. рублей, далее по возрастанию: 300, 500, 750 тысяч и 1 млн. рублей. По согласованию страхователя и страховщика лимит может быть увеличен до 15 млн. рублей включительно.

Также РУКСО снизило стоимость страхового полиса. Для владельцев легковых автомобилей с двигателем мощностью до 100 л.с. при лимите 50 тыс. рублей она составляла 900 рублей. По новым условиям в этом году плата за «дострахование» уже на 100 тыс. составит 690 рублей. Для легкового автомобиля мощностью свыше 100 л.с. стоимость при том же лимите равнялась 1140 рублям. Новый тариф уже на 100 тыс. – 150 рублей.

Аналогично изменены в сторону понижения тарифы для других видов транспортных средств.

 «Скандинавия» и Lloyd`s разработали новую программу по страхованию ответственности судовладельцев (P&I)

Специалисты страхового общества «Скандинавия» (Группа Осло Марин) совместно со страховщиками Ллойд разработали новую программу по страхованию ответственности судовладельцев (P&I). По данной программе СО «Скандинавия» будет предоставлять покрытие по страхованию ответственности судовладельцев (P&I) на специальных условиях, которые уже согласованы с Ллойд страховщиками. Преимущества новой программы страхового общества «Скандинавия» - предоставление гарантий ( P & I Letter of Guarantee ( Letter of Indemnity )) страховщиками Ллойд при наступлении страхового случая и предъявлении претензий к судну и судовладельцу. Гарантийные письма, которые принимаются судами и кредиторами большинства стран мира, обеспечивают 100 %-исполнение взятых страховщиком на себя обязательств и позволяют клиентам избежать возможных дополнительных материальных и временных потерь. 
Претензионная деятельность по заключенному договору будет осуществляться Синдикатами Ллойд при посредничестве отдела урегулирования убытков СО «Скандинавия» и Ассистанской компании «Альт Ассист». По контракту 80% каждого риска «Скандинавия» обязана перестраховывать также в Синдикатах Ллойд.

СК "Страховые традиции" внедрила программный продукт «Аудатекс»

Компания «Страховые традиции» в целях повышения качества услуг и эффективности обслуживания клиентов внедрила программный продукт «Аудатекс», который применяется при расчете размера ущерба, причиненного автомобилю. Программа соответствует европейским стандартам и ее модификация позволяет качественно и достоверно определить ущерб практически для любого автомобиля, учитывая реальные цены на детали, работу СТО и дилеров. 
Появление такого програмного обеспечения существенно повысит эффективность работы сертифицированных аварийных комиссаров компании, главной задачей которых является оперативное рассмотрение материалов страхового случая. Кроме того, напоминаем, что в рамках программы страхования автокаско «5 звезд» предусмотрено предоставление услуг аварийного комиссара непосредственно при наступлении ДТП:

- Выезд на место ДТП;

- Вызов скорой помощи;

- Вызов эвакуатора;

- Предоставления страхователю автомобиля на время ремонта собственного;

- Сбор всех необходимых документов для выплаты страхового возмещения;

- Согласование ремонтных работ на СТО.

ТРАДИЦИОННЫЕ СТРАХОВЫЕ ПРОДУКТЫ
Автострахование

Высший арбитражный суд сделал приятный подарок автомобилистам

Автомобилисты получили неожиданный подарок от арбитражного суда: президиум ВАС постановил, что при ремонте автомобилей по ОСАГО страховщики должны оплачивать его полностью, без учета износа деталей. Это решение противоречит действующим правилам ОСАГО, но в правительстве уже готовится проект поправок к закону об ОСАГО.

В соответствии с текущими правилами обязательного страхования автогражданской ответственности при наступлении страхового случая компания виновника ДТП выплачивает пострадавшему компенсацию с учетом износа автомобиля. Это означает, что пострадавший не может восстановить машину без финансовых потерь: страховые компании выплачивают компенсации с учетом амортизации, а сервис-центры ставят новые запчасти. В результате пострадавшие вынуждены получать возмещение наличными и доплачивать при ремонте на авторизованных сервис-центрах либо покупать б/у запчасти на “развалах” и ремонтироваться в гаражах. По примерным оценкам сегодня наличными получают компенсацию 95% пострадавших.

20 февраля президиум Высшего арбитражного суда решил прецедентное для страховщиков дело. Он признал, что ремонт автомобиля, попавшего в ДТП, страховщик должен оплачивать клиенту по цене, не учитывающей износ машины. ОАО "Национальная страховая группа" выплатило клиенту, автомобиль которого был застрахован по "полное КАСКО", 81,2 тыс. руб. за ремонт машины, попавшей в ДТП. Сумма рассчитывалась исходя из стоимости ремонта нового автомобиля, без учета износа. После того как взыскать деньги с виновника аварии не удалось, компания подала иск к его страховщику – ОАО «Национальная страховая группа – «Росэнерго». Три инстанции арбитражного суда в иске отказали, но президиум ВАС вчера его полностью удовлетворил. При этом высшая судебная инстанция отвергла доводы ответчика о том, что ремонт машины с учетом ее износа должен был стоить не 81,2 тыс. руб., а 74,5 тыс. руб. 

Автомобильные дилеры приветствуют решение президиума ВАС, поскольку разница между суммой, которую выплачивает страховая компания и реальной стоимостью ремонта, для “годовалых” автомобилей составляет 30%, а затем увеличивается из расчета 13% за год. Теперь же клиент, теоретически, должен получать все 100% суммы, необходимой на ремонт. Это означает, что страховые компании будут направлять его на ремонт в авторизованный центр, а не выдавать компенсацию наличными. 

Страховщики считают иначе. Действующие тарифы ОСАГО — это “компромисс цены и качества”, а если оплачивать ремонт без учета износа, то более высокой должна быть и страховая премия. Проблема компенсации полной стоимости ремонта по страховке ОСАГО действительно есть, — признают страховщики, но отказываются комментировать, каким оно может быть и готовит ли Минфин законопроект на эту тему. 

Но заместитель исполнительного директора Российского союза автостраховщиков (РСА) Андрей Батуркин в курсе, что в подготовленном Минфином проекте поправок к закону об ОСАГО содержится идея возмещения реальной стоимости ремонта. Законопроект пока согласовывается в правительстве, но РСА уже оценил его последствия для страховщиков. По словам Батуркина, для расчета бралось количество иностранных и отечественных авто, информация ГИБДД об их износе (более 50% машин в стране старше 10 лет) и средняя стоимость ремонта. Оказалось, что для полной компенсации ремонта автомобиля тариф ОСАГО придется увеличить в среднем на 35-40%, заключил он.

Саватюгин признал, что “переход на возмещение реального ущерба существенно увеличит нагрузку на страховые компании”. Но при этом отметил, что повышение тарифов ОСАГО в ближайшее время невозможно “ни по политическим, ни по социальным причинам”.

Источник в ВАС не исключает, что в суды поступят иски от граждан к их страховым компаниям с требованием оплатить ремонт без учета износа машины. Но эти иски будут рассматривать суды общей юрисдикции, которые не обязаны руководствоваться решением ВАС, говорит адвокат юркомпании “Пепеляев, Гольцблат и партнеры” Юрий Воробьев.

Получить автокредит стало проще. Но процентные ставки пока не изменятся

То количество авто, которых, по прогнозам зарубежных аналитиков, россиянам должно хватить на год, нам едва хватает на полтора месяца. Причин всего две: растущие доходы населения и развитие автокредитования.  

Процедура оформления авто в кредит для большинства уже не нуждается в разъяснениях. За последние пять лет банки значительно упростили схему покупки, и в среднем она сегодня выглядит примерно так: 

1. Приезжаете в автосалон и выбираете автомобиль.

2. Сообщаете менеджеру о желании приобрести его в кредит.

3. Тот подводит вас к представителям банков, которые находятся тут же.

4. Выбираете тот, чьи условия вам показались наиболее привлекательными, заполняете анкеты и ждете решения кредитной комиссии, которая рассмотрит вашу заявку. 

5. В случае положительного решения приезжаете в салон к тому же представителю банка и начинаете оформлять машину.

6. Добираетесь до страховой компании, в которой оплачиваете полисы КАСКО и ОСАГО (о них - ниже).

7. С квитанциями оплаты возвращаетесь в салон и забираете машину.
Неизменными пока остаются лишь процентные ставки. Зампредседателя правления «Абсолют Банка» Олег Скворцов уверен, что в ближайшее время ставки по автокредитам существенно снижаться не будут:

- Банки продолжат привлекать клиентов другими преференциями: акциями, различными бонусами, дополнительными сервисами. Будут развиваться и программы перекредитования автомобилей, позволяющие тем, кто уже имеет кредит на машину, переоформить кредит в другом банке на новых условиях. Это может понизить ставку кредита или увеличить срок кредитования. 

Все больше и больше банковских структур предлагают автокредиты «без подтверждения дохода». В иных случаях достаточно предъявить паспорт и водительские права для того, чтобы отправить полноценную заявку на получение кредита на приобретение автомобиля. То есть подобные кредиты без традиционной справки 2НДФЛ существовали и раньше. Только с завышенной процентной ставкой: 

- 15 - 20 вместо традиционных 9 - 10, - уточняет начальник департамента розничного бизнеса «АйСиАйСиАй Банка Евразия» Винод Еасваран. - Сейчас же многие предоставляют кредит «без подтверждения» под классические процентные ставки.

Если вы решили прикупить авто в кредит, КАСКО вам придется приобретать в любом случае. Это обязательное условие банков. И это неудивительно. Пока кредит вы не погасите, автомобиль находится у банка в качестве залога. Но финансистам нужна гарантия, что, даже в случае если вашу машину угонят, свои деньги они все равно получат. Именно для этого и нужен полис КАСКО - страховщик оплатит стоимость авто банку, а вам вернут то, что успели выплатить по кредиту.

В зависимости от марки авто и выбранной страховой компании стоимость полиса КАСКО может доходить до 12 процентов от цены вашего нового друга
. 

Медицинское страхование

В России названы лидеры рынка обязательного медицинского страхования (ОМС)

За 2006 г. сегмент обязательного медицинского страхования вырос на 39%, а его доля в совокупной премии рынка увеличилась с 28,7% до 32,4%. За последние два года сегмент стал не только самым быстрорастущим, но и активно меняющимся. Несмотря на скандально прошедшую монетизацию льгот и неясные перспективы участия страховщиков в системе лекарственного обеспечения, передел рынка ОМС продолжается. В борьбе за территории сетевые компании неустанно увеличивают присутствие в регионах. Например, с начала года группа компаний РОСНО, чья доля в сегменте приближается к 11%, уже приобрела в Санкт-Петербурге медицинского страховщика «РусМед». Учитывая долю петербургского рынка «РОСНО-МС» и приобретенных в прошлом году «Медэкспресс Плюс» и «Вирилис+», группа догнала лидера сегменте, компанию «Русский мир».Кроме того, на 2007 г. группа имеет план по приобретению региональных компаний, среди которых значатся страховщики ОМС. 

Наиболее удачную экспансию в регионы совершили «КапиталЪ Медицинское страхование» и «Росгосстрах-Медицина», причем у первой доля рынка выросла с 4,5% до 6,5%, у «Росгостраха-Медицина» — с 0,4% до 2,1%. При этом у одной компании — «АК Барс-Мед» — наблюдалось сокращение доли. В сетевые страховщики ОМС увеличили присутствие в регионах, региональные компании, обслуживающие, в основном, корпоративный бизнес, остались на месте, их доли изменились незначительно.

За 2006 г. российские компании получили по договорам обязательного медицинского страхования 195,352 млрд. руб. премии, передали в виде выплат 183,208 млрд. руб. По сравнению с позапрошлым годом рынок ОМС вырос на 39,0%, или на 54,7 млрд. руб.

Основной вклад в прирост премии внесли российские регионы, за исключением Москвы, в которых уже существовал рынок ОМС. Суммарный объем премии по ОМС увеличился на 38,9 млрд. руб. Еще 15,8 млрд. руб. прироста по сравнению с предыдущим годом принесла рынку ОМС столица. За прошлый год премия московских компаний достигла 24,845 млрд. руб., что более чем в 2 раза больше, чем за 2005 г. Кроме того, страховщики были допущены в систему ОМС Костромской, Смоленской, Сахалинской областей, республик Мордовия, Северная Осетия – Алания и Тыва. На долю поступлений в этих 6 субъектах Российской Федерации пришлось 1,5% (3,17 млрд. руб.) всей премии. До сих пор закрытыми для участия медицинских страховщиков остаются только Республика Ингушетия и Чукотский АО. Таким образом, в 2006 году на общенациональном уровне практически завершился переход к системе ОМС с обязательным участием страховых компаний.

В 2006 г. в сегменте ОМС работали 127 компаний. За год их количество сократилось на 26. Основная их часть прекратила деятельность по причине отзыва лицензии. Комментируя сокращение числа страховщиков ОМС, глава Росстрахнадзора Илья Ломакин-Румянцев в начале февраля заявил журналистам, что «модель ОМС показала неэффективность, компании стали вырождаться в посредников».

Несмотря на то, что в сегменте ОМС продолжается процесс консолидации, что крупные сетевые компании продолжают приобретать региональных страховщиков, рынок остается неконцентрированным. На долю первых трех по объему премии компаний в 2006 г. пришлось 33,5% всех поступлений, в то время как годом ранее — 28,3%. Как видно из таблицы, заметный рост доли рынка произошел у сетевых компаний, тогда как доля региональных страховщиков сокращается. В минувшем году на рынок ОМС вышел новый участник — страховая компания «Сибирь», которая работала только в двух регионах.

Будущее - за страховой платной медициной

Юрий Учанин - генеральный директор нижегородского центра хирургии сердца "КорАлл" (первого в России частного кардиохирургического центра) поделился мнением о работе национального проекта "Здравоохранение".

Абсолютно убежден, что будущее - за страховой платной медициной. Другого пути развития у нашего здравоохранения нет. Говорю я об этом не потому, что возглавляю частную медицинскую структуру. Многократно проверено: бесплатно - значит безответственно, а заплатил - имеешь полное право потребовать обещанный результат. Не имею в виду, конечно, врачей, которые берут с пациентов плату себе в карман, не неся затем никакой юридической ответственности за результат. Случись какое серьезное осложнение - концов не найдешь и спросить будет не с кого. Уверен, необходимо заинтересовать грамотного врача-специалиста достойными условиями оплаты труда, одновременно повышая к нему требовательность и контроль за его работой. Хотя это легче сказать, чем сделать - слишком прогнила система. Но вы посмотрите: то, что сейчас практически нереально осуществить в государственных больницах, давно является нормой для частных. Чем не информация к размышлению?

Имущественное страхование

Кто компенсирует ущерб, если пострадает ваше имущество

Имущество в доме - третья по стоимости составляющая собственности современного городского жителя после квартиры и машины. Но, по официальным данным, рынок страхования квартир, дач и домов охвачен лишь на 10%. Россияне неохотно покупают полисы страхования имущества. 

Оформить страховой полис можно практически на все в квартире: мебель, телевизор, аудио- и видеотехнику, компьютер, шубы и другую дорогую одежду. Исключение составляют лишь антиквариат и предметы роскоши (их страховать необходимо отдельным договором). Страховщики готовы предусмотреть практически все риски: ограбление квартиры, порчу имущества в результате стихийного бедствия (например, урагана или потопа), пожара, затопления сверху, аварии канализационной трубы, тепло- и водоснабжения.

На время отпуска в первую очередь стоит предусмотреть риск от «противоправных действий третьих лиц».
А вот застраховать свою гражданскую ответственность перед соседями лучше на весь год. Ведь трубы в квартире могут прохудиться и устроить  «вселенский потоп» в любое время. В отпуске вы или дома - такая страховка поможет рассчитаться с соседями за причиненный им вред по вашей вине.  

Ну а если вы беспокоитесь о недавно сделанном ремонте, страхуйтесь от пожара, затопления и прорыва коммуникаций. 

Страховые тарифы зависят от многих параметров. Например, от наличия железной двери, сигнализации, охраны, состояния и типа помещения. Если страхуете имущество от всех рисков, то годовой полис будет стоить от 0,5 до 1,2% от заявленной страховой суммы.

Во многих регионах местные власти понимают необходимость страхования и готовы частично оплачивать страховку. Например, московские власти выплачивают 30% суммы из городского бюджета, а оставшуюся часть возмещают страховщики. Поэтому сумма страхового взноса намного скромнее, чем по программам без участия бюджета.

Человек ежемесячно платит страховой взнос из расчета   90 копеек за квадратный метр. Это значит, что стандартная «двушка» площадью 50 квадратных метров будет стоить 45 рублей в месяц или 540 рублей в год. А в случае ЧП застрахованный получит до 17 тысяч рублей за «квадрат». Больше того: сумму страхового возмещения можно предусмотреть еще весомее - до 25 тысяч рублей за квадратный метр. Но для этого необходимо заключить договор с одной из уполномоченных страховых компаний и платить 1,5 рубля за метр ежемесячно.

В случае аварии надо как можно быстрее вызвать специалистов коммунальных служб и представителей страховой компании (на вызов страховщика имеется не больше трех дней). Коммунальщики должны составить акт с указанием причин повреждения. Если вы с ним согласны - подписывайте. А если не согласны, то вызывайте независимого эксперта.

Московской городской программой страхования уже охвачено более 1 миллиона    600 тысяч квартир - это половина всего жилья города. Причем в столице число купивших полис с имущественными рисками увеличиваться будет с трудом. По результатам опросов, лишь 3% москвичей не могут позволить себе страховку. Еще 30% страховаться не хотят. Но в менее богатых регионах статистика не столь оптимистичная. А это значит, что число желающих обезопасить имущество от непредвиденных ситуаций будет расти.

Мнение эксперта

Артем Плотников, начальник отдела страхования имущества СК «Согласие»:

- При заключении договора в первую очередь необходимо внимательно изучить правила страхования, на основании которых работает страховщик. Это позволяет клиенту не только ознакомиться с перечнем рисков, от которых будет застраховано его имущество, но и вовремя выявить те случаи, по которым страховщик сможет отказать в выплате  возмещения. Напомним, что подписание полиса означает, что страхователь согласен с условиями страхования, о чем страховые компании указывают в бланке страхового полиса. Поэтому в дальнейшем в случае возникновения каких-либо разногласий говорить о введении страховщиком в заблуждение клиенту будет сложно. 

Определившись с условиями страхования, можно подходить к расчету стоимости услуги. Здесь важным моментом является величина франшизы, которая может «неожиданно» обнаружиться для него лишь на этапе процедуры подписания полиса либо, что хуже, при урегулировании страхования случая. Поэтому необходимо заранее определиться с долей ответственности, которую страхователь готов оставить на себе при возникновении страхового события. 

И, наконец, не стоит забывать и о сложившейся репутации компании, которой клиент доверяет страховать свое имущество
.
Где и как застраховать свою жизнь 

Страхование жизни в России не развито. Это признают и финансовые власти, и участники страхового рынка. Причины, правда, те и другие называют разные: представители регулирующих структур говорят о том, что долгое время этот рынок использовался только для увода доходов компаний от налогообложения, а эксперты страховых компаний — о том, что рынок страхования жизни слишком активно «зачищали» в последние годы от нежелательных участников.
Тем не менее, объемы страхования жизни постепенно увеличиваются. Немаловажную роль играют при этом два фактора: во-первых, рынок «двигают» крупные корпорации, которые страхуют своих сотрудников в обязательном порядке, обычно по имиджевым соображениям. Дело в том, что их партнеры из числа ведущих иностранных компаний просто не понимают, как может работать фирма, в которой не застрахована хотя бы жизнь топ-менеджеров. В глазах «западников» это показатель очень низкой корпоративной культуры, со всеми вытекающими отсюда последствиями. 

Второй «двигатель прогресса» — тот факт, что среди россиян формируется так называемый «верхний эшелон среднего класса»: слой достаточно зажиточных людей, которые озабочены проблемой планирования наследства и проблемой обеспечения своих родных на случай своей смерти. Страхование жизни в этом отношении — весьма эффективный способ решения проблемы. Особенно, если учесть, что застраховаться можно на достаточно большую сумму, а ежемесячные выплаты при этом особо отягощать семейный и личный бюджеты не будут: тарифы у большинства компаний по программам страхования жизни не превышают 1—1,2% от общей суммы страховки. 

Один из самых актуальных вопросов, которые возникают при страховании жизни — как выбрать компанию, которой можно доверить не только свои деньги, но и судьбу своих близких — ведь именно им будут производиться впоследствии страховые выплаты? Эксперты советуют, прежде всего, обращаться в крупные компании с хорошо известными именами и хорошей кредитной историей. Даже в случае, если предложенные ей условия, на первый взгляд, покажутся вам менее комфортными, чем условия, предложенные средней или просто маленькой страховой компанией. Крупных страховщиков следует выбирать хотя бы потому, что страхование жизни по определению является очень «длинным» бизнесом, связанным к тому же с необходимостью формировать значительные резервы под страховой портфель, и с необходимостью рефинансировать сам этот портфель. Как показывает опыт, решение таких проблем по плечу только крупным компаниям. 

Когда компания выбрана, очень важно определиться с тем, какие страховые случаи должны быть прописаны в страховом договоре. Здесь, как поясняют аналитики, обычно скрывается «засада»: россияне, еще не привыкшие к такой сложной услуге, как страхование жизни, чаще всего концентрируют свое внимание на размере страховой суммы и на том, какие ежемесячные платежи они должны совершать. Между тем, куда более важным является то, как прописаны в договоре страховые случаи: при каких условиях выплаты являются обязательными, а когда их вообще не будет. Собственно, полнота этого перечня и является «вопросом цены» или, точнее, ответом на вопрос, за что мы платим. Если список условий наступления страховых случаев жестко ограничен, то самые невысокие тарифы уже не так привлекательны. 

Третий совет: отправляясь заключать договор по страхованию жизни, учтите — вас могут «завернуть», если страховая компания найдет ваш случай слишком рискованным. Главным критерием риска, конечно, является состояние здоровья человека, а также его финансовое положение — размеры его доходов, и – что не менее важно — стабильность его доходов. 

Компания может отказаться выписать страховой полис на значительную сумму потенциальному клиенту, который начал получать высокую зарплату только месяц назад, а до этого его доходы оставляли желать лучшего. Точно так же подозрения может вызвать клиент, часто меняющий работу, в этом случае присутствует риск легкой потери и самой работы, и связанных с ней доходов. 

Кроме этого, есть уже упомянутые выше «медицинские» и возрастные ограничения. Практически во всех программах страхования и у всех участников рынка действуют следующие правила: устанавливаются ограничения на возраст застрахованного лица — в среднем от 5 лет до 60 лет — и ограничения по медицинским показателям: на страхование не принимаются лица с хроническими, сердечно-сосудистыми, онкологическими заболеваниями, инвалиды I и II группы, ВИЧ-инфицированные. Так что, если — не дай Бог — знаете за собой такие напасти, как вышеперечисленные заболевания, лучше даже не обращайтесь за страховым полисом. Чтобы зря не расстраиваться и не сетовать на «бездушную» компанию. 

Наконец, четвертый совет — не столько общий, сколько конъюнктурный. Помните, что договоры по страхованию жизни в большинстве случаев заключаются на «длинные сроки». Теоретически, конечно, можно застраховать на один год, однако на практике так поступают единицы. А если речь идет о 10, 15 или 20 годах страхования, то разумно уберечь будущие выплаты от валютных рисков. Поэтому эксперты советуют заключать договора по валютным страховым схемам: конечно, рубль пока растет, однако будет ли он демонстрировать такую же жизнестойкость через 10, 15, а уж тем более 20 лет — большой вопрос
. 
Страховое мошенничество

О страховом мошенничестве читайте в ежемесячном сборнике «О СТРАХОВОМ МОШЕННИЧЕСТВЕ». Подробности смотрите здесь – http://i-news.narod.ru/criminal.htm
Мошеннику из Ишима вынесен приговор

Мировой суд города Ишим Тюменской области вынес приговор по делу гр. Петросяна, возбужденному по заявлению ОАО ГСК «Югория».

В июне 2006 года в Ишиме произошло ДТП, в котором пострадало два автомобиля: ФОРД МОНДЕО и ВАЗ 21061. Владелец последней — гр. Петросян А. Ю., проживающий в г. Ишим, стал виновником аварии, при этом не имел полиса ОСАГО. Потерпевший потребовал возмещения ущерба. Стоимость ремонта Форда с учетом износа составила 70900 рублей.

Предприимчивый виновник аварии ввел в заблуждение представителя ОАО ГСК «Югория» агента Шматову Н. Н. и уговорил ее выдать полис ОСАГО «задним» числом. Таким образом, за последствия аварии должна была расплатиться страховая компания.

В результате мероприятий, проведенных сотрудниками ГСК «Югория» совместно с правоохранительными органами, факт выдачи полиса «задним» числом был установлен и полностью подтвержден гр. Петросяном и агентом. Было возбуждено уголовное дело. Агентские отношения с Шматовой Н. Н. прекращены.

В январе 2007 года мировой суд признал виновным гражданина Петросяна А. Ю. в совершении преступления по ст. 30, ст. 159 УК РФ «мошенничество».

В 2006 году департаментом информационно-аналитического обеспечения ОАО «ГСК «Югория» было предотвращено 237 попыток мошенничества и других противоправных действий недобросовестных страхователей и сотрудников компании на общую сумму 49098928 рублей. По материалам подразделения правоохранительными органами различных регионов России возбуждено 26 уголовных дел. К настоящему времени следствие по 17 из них закончено, по результатам судебных разбирательств осуждено 23 человека.

САО «Метрополис» активизировало борьбу со страховым мошенничеством в Южном федеральном округе

По решению руководства компании в Краснодарском и Ростовском филиалах САО «Метрополис» созданы отделы по предупреждению страхового мошенничества, возглавили которые опытные и авторитетные специалисты из правоохранительных органов, что дало хорошие конкретные результаты.

В Краснодарском крае только за последний квартал 2006 года сумма средств, спасенных от мошенников, составила более 400 тысяч рублей. При этом большая доля приходится на взыскания в пользу САО «Метрополис» по регрессным искам к страхователям за управление автомобилем в состоянии алкогольного опьянения. Выявлены и случаи недобросовестности инспекторов ГИБДД. В частности, в Новороссийске вследствие раскрытия факта такого вида мошенничества предотвращена страховая выплата на 68 тысяч рублей.

Зачастую представители САО «Метрополис» вынуждены проводить собственные расследования и в суде защищать интересы своих страхователей. Так, в посёлке Нижний Титоровский Краснодарского края, где представители ГИБДД признали виновным в ДТП страхователя компании, сотрудникам Отдела по борьбе со страховым мошенничеством во главе с В. Арбаевым удалось найти свидетелей, показания которых инспекторами ДПС не были приняты во внимание. Решение работников ГИБДД, которое могло нанести компании ущерб в размере 120 тысяч рублей, опротестовывается в суде.

Не менее активно работают специалисты по борьбе со страховым мошенничеством и в Ростовском филиале САО «Метрополис». Сотрудниками компании был разоблачен страховой агент, предъявлявший качественно выполненные цветные копии полисов ОСАГО. После проведенного внутреннего расследования руководство филиала обратилось в Каменск-Шахтинский отдел по налоговым преступлениям с просьбой привлечь агента к уголовной ответственности за присвоение полученных страховых премий по договорам ОСАГО и подделку бланков строгой отчетности. Было возбуждено уголовное дело, исходом которого стало решение Каменского городского суда о признании страхового агента виновным по статье 160 УК РФ. Агент был осужден на 3 года лишения свободы условно, а в пользу САО «Метрополис» взыскана крупная денежная сумма.

Как отметил генеральный директор компании «Метрополис» Юрий Денисюк: "Предоставляя страхователям свои услуги, мы хотим вселять в них уверенность, что гарантии, данные компанией, будут выполнены в любом случае. На это направлена планомерная систематическая работа, предполагающая не только совершенствование сервисных систем, но и своевременный контроль каждого участка страхового процесса. Мы рассчитываем, что в 2007 году служба по предупреждению страхового мошенничества будет развиваться также эффективно, делая страховую отрасль зоной, свободной от обмана".

Срок за фабрикацию дорожно-транспортных происшествий присудили двоим сотрудникам ГАИ Новокузнецка

Семь с половиной лет лишения свободы на двоих получили бывшие сотрудники отдела ГИБДД за ряд сфабрикованных дорожно-транспортных происшествий и получение денег со страховых компаний. Предприимчивые стражи порядка поставили фальсификацию аварий и получение денег со страховых компаний на поток. Они оформили шесть фальшивых происшествий, получив при этом на руки более 650 тысяч рублей. 

Выявить мошенников помогли страховщики. Как оказалось, в пяти авариях участвовал один и тот же автомобиль. После проверок дельцов удалось найти. Одного бывшего инспектора суд приговорил к лишению свободы на 4,5 года в исправительной колонии общего режима, а его сообщника – к 3 годам в колонии-поселении.
 

"Югория" предотвратила мошенничества почти на 50 миллионов рублей

ГСК "Югория" вывела на чистую воду мошенников, пытавшихся обманным путем получить страховое возмещение за аварию. Еще в июне 2006 года в Ишиме произошло ДТП, в котором пострадали "Форд Мондео" и "ВАЗ-21061". Потерпевший-хозяин иномарки потребовал возмещения ущерба в размере 70,9 тысячи рублей, виновник же аварии-владелец "шестерки" А.Петросян не имел полиса ОСАГО. Однако он, введя в заблуждение страхового агента "Югории" Н.Шматову, уговорил ее оформить "автогражданку" задним числом, повесив тем самым свой долг на страховую компанию. Как сообщили в пресс-службе "Югории", в результате совместных мероприятий службы безопасности компании и правоохранителей обман раскрылся, соучастница сговора уволена, возбуждено уголовное дело. В январе 2007 года мировой суд признал А.Петросяна виновным в мошенничестве. Стоит отметить, что за прошлый год специалисты департамента информационно-аналитического обеспечения "Югории" предотвратили 237 попыток мошенничества недобросовестных страхователей и сотрудников компании на общую сумму 49 098 928 рублей. По таким фактам возбуждено 26 уголовных дел, по 17 из них следствие закончено, в результате судебных разбирательств осуждено 23 афериста.

Департамент экономической безопасности страховой компании «Стандарт-Резерв» пресек факт мошенничества со стороны страхователя компании

В конце апреля 2006 года в компанию «Стандарт Резерв» поступило заявление от гражданина З. на получение страхового возмещения. Он утверждал, что его автомобиль пострадал в результате ДТП, виновником которого является застрахованный по ОСАГО в компании «Стандарт-Резерв» гражданин К. После рассмотрения представленных гражданином З. документов департамент клиентского обслуживания принял решение о выплате страхового возмещения в размере более 100 тыс. рублей. Указанная сумма была выплачена гражданину З. в мае 2006 года.

В ходе проводимого ДЭБ информационно-аналитического взаимодействия с аналогичными службами ведущих страховых компаний было установлено, что гражданин З. получил страховое возмещение еще и в компаниях «Наста-Центр» и «РЕСО-Гарантия». Во всех случаях были предоставлены фальсифицированные документы ГИБДД в отношении якобы имевшего место факта ДТП.

ДЭБ страховой компании «Стандарт-Резерв» совместно с Управлением по борьбе с экономическими преступлениями ГУВД Москвы (УБЭП ГУВД) перепроверили полученные данные, которые нашли свое полное подтверждение. По итогам проверки были подготовлены материалы для возбуждения уголовного дела по признакам состава преступления, предусмотренного ст. 159 УК РФ (мошенничество).

Однако на стадии доследственной проверки один из соучастников — страхователь К. — полностью осознал всю неправомерность своих действий. В добровольном порядке он возместил компании сумму незаконно полученного обогащения, а также принял участие в раскрытии всех обстоятельств криминальной схемы, в которую был вовлечен. В настоящее время следственными органами с учетом данных обстоятельств рассматривается вопрос о принятии к гражданину К. более мягкого процессуального решения.

Тем не менее, для ДЭБ полученный результат не является завершением работы: выявленные фигуранты дела в качестве «криминально опасных» были внесены в учет интегральной базы данных Российского союза автостраховщиков (РСА) «Спектр» на случай их повторного обращения в страховые компании. Также проводится поиск их возможного криминального участия в других сферах страхования.

По словам заместителя генерального директора, руководителя департамента экономической безопасности страховой компании «Стандарт-Резерв» Сергея Лялина, в настоящее время наблюдается неукоснительный рост криминогенной обстановки в страховой сфере. «За прошедший год по инициативе компании было возбуждено 32 уголовных дела, в отношении 38 подсудимых были вынесены приговоры с избранием различных мер наказания: от крупных штрафов до 6 лет лишения свободы. Все прецеденты освещались в СМИ. Целью достаточно жесткой репрессивной политики, осуществляемой ДЭБом, является исключительно демонстрация законной реакции компании по защите не только своих экономических интересов, но и социальной справедливости в отношении страхователей, доверяющих ей свои коммерческие и бытовые риски», — отметил С.Лялин.

Он также сообщил, что по итогам прошедшего года отмечается кардинальное улучшение технологической и финансовой дисциплины со стороны страховых представителей компании, повышение правосознания и адаптации корпоративных норм безопасности среди персонала. «Эффективная политика противодействия отраслевому криминалу, безусловно, будет являться залогом конкурентноспособности компании на рынке страховых услуг», — подчеркнул руководитель ДЭБа страховой компании «Стандарт-Резерв».

Управление безопасности ОСАО «России» выявило недобросовестного агента

Управлением безопасности ОСАО «Россия» в ходе очередного планового мониторинга финансовой отчетности действующих агентов был выявлен факт присвоения страховым агентом Ч. части страховой премии в размере 110170 руб. по оформленному им договору страхования жизни. По данному факту Следственным отделом при ОВД «Якиманка» ЦАО г. Москвы на основании заявлений ОСАО «Россия» было возбуждено уголовное дело и в настоящее время агенту Ч. предъявлено обвинение по факту присвоения денежных средств (ст. 160 ч. 1 УК РФ).

Напомним, что 18 декабря 2006 года Останкинским районным судом г. Москвы вынесен приговор в отношении бывшего специалиста сектора по работе с агентской сетью Управления личного страхования ОСАО «Россия» Шторгина Д.Я. за совершение преступления, предусмотренного ч. 3 ст. 159 УК РФ и квалифицируемое как мошенничество. Управлением безопасности был выявлен факт присвоения агентом страховых премий по четырем договорам страхования автотранспорта на общую сумму 253878 руб. Уголовное дело расследовалось ОВД Останкинского района. Суд приговорил Шторгина Д.Я. к пяти годам лишения свободы с отбыванием наказания в колонии строгого режима.
О страховом мошенничестве читайте в ежемесячном сборнике «О СТРАХОВОМ МОШЕННИЧЕСТВЕ». Подробности смотрите здесь – http://i-news.narod.ru/criminal.htm
За рубежом

АЗЕРБАЙДЖАН

В 2006 году в Азербайджане вырос объем страховых выплат

В 2006 году страховыми компаниями Азербайджана собрано взносов на общую сумму 88,33 миллиона манатов (1USD=0,8705 манатов), что на 6,99% больше по сравнению с 2005 годом.

По добровольным видам страхования собрано 81,74 миллиона манатов (рост на 6,4%). Сумма взносов по обязательным видам страхования составила 6,59 миллиона манатов (рост на 14,81%), в том числе сбор по обязательному страхованию автогражданской ответственности (ОСАГО) - 2,36 миллиона манатов, по остальным видам - 4,23 миллиона манатов. Объем страховых выплат по итогам 2006 года увеличился по сравнению с 2005 годом на 128,26% - до 43,62 миллиона манатов. По добровольным видам страхования выплачено 41,1 миллиона манатов (рост на 140,77%). Выплаты по обязательным видам страхования увеличились на 22,53% - до 2,52 миллиона манатов, в том числе 0,73 миллиона манатов составили выплаты по ОСАГО.

Страховой рынок Азербайджана назвал топ10 страховых компаний-лидеров

1) Ateshgah стала лидером по объему страховых премий с поступлениями на 13,75 млн. манатов при выплатах на 14,77 млн. манатов и оплаченном капитале 0,9 млн. манатов, 

2) Azal Sigorta (13,45 млн. манатов премии, 9,79 млн. выплат при 0,8 млн. манатов капитала), 

3) Standard Insurance (8,39 млн., 1,97 млн. и 4 млн. манатов соответственно), 

4) MBASK (7,67 млн., 2,11 млн. и 3,75 млн. манатов), 

5) Государственная коммерческая страховая компания Azersigorta (6,35 млн., 3,84 млн. и 1,6 млн.), 

6) Международная страховая компания (5,93 млн., 1,55 млн. и 8,8 млн. манатов), 

7) A-GROUP (4,88 млн., 2,19 млн. и 1,01 млн. манатов), 

8) Xalq Sigorta (4,02 млн., 1,03 млн. и 2 млн. манатов), 

9) Era Trans (3,58 млн., 0,64 млн. и 0,707 млн. манатов) 

10) AIG-Caspian Insurance (3,53 млн., 0,04 млн. и 1 млн. манатов). 

Выплаты более 1 млн. манатов также имели BE & G (1,09 млн. при поступлениях на 1,12 млн. манатов) и Bashak-Inam (1,06 млн. при премии на 2,41 млн. манатов). Лидером по отношению страховых выплат к страховым премиям стала американо-азербайджанская компания AIG-Caspian Insurance (1,13%). 

По отношению уставного капитала к страховым премиям лидируют Ateshgah (6,5%) и Azal Sigorta (5,9%). В 2006 году 29 страховых компаний Азербайджана получили 88,33 млн. манатов премии при страховых выплатах на 43,62 млн. манатов.

АВСТРИЯ

Прибыль австралийского подразделения Axa во втором полугодии выросла на 23%

Axa Asia Pacific Holdings Ltd., являющаяся австралийским подразделением второй по величине в Европе страховой компании Axa (AXA), сообщила 20 февраля, что ее прибыль во втором полугодии, которое завершилось 31 декабря, выросла на 23% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года. 
Чистая полугодовая прибыль компании увеличилась, таким образом, с 296 млн. австралийских долларов до 364 млн. австралийских долларов ($286 млн.). Однако данный результат оказался меньше ожиданий аналитиков, опрошенных агентством Bloomberg, срединный прогноз которых составлял 379 млн. австралийских долларов
. 

ВЕЛИКОБРИТАНИЯ

Aviva за прошлый год увеличила объем продаж на 22%

Мировой объем продаж страховой группы Aviva за 2006 год вырос на 22% и составил 31,123 млн. фунтов. Мировой объем продаж по страхованию жизни и пенсий вырос на 18% и составил 26,213 млн. фунтов. Общий объем продаж вырос на 35% и составил 13,962 млн. фунтов. Объем инвестиций вырос на 48% и составил 4,910 млн. фунтов.
ГЕРМАНИЯ

В Германии назрела реформа здравоохранения и страховой медицины

Германский бундесрат одобрил пакет реформ в области здравоохранения.

Цель реформы здравоохранения – сокращение государственных расходов за счет повышения конкуренции в сфере страховых услуг. Новый закон вступает в силу 1 апреля 2007 года, однако реформы будут вводиться постепенно.

С 2009 года для всех без исключения граждан Германии будет введена страховая обязанность. В настоящее время в стране без медицинской страховки проживают от 200 до 300 тысяч человек. Граждане, ранее застрахованные в государственной медицинской кассе, получают возможность застраховаться там же и на прежних условиях. Бывшие обладатели частной страховки могут, соответственно, вернуться к своему частному страховщику.

С января 2009 года частные страховщики будут обязаны предлагать страховые полисы по так называемому базовому тарифу. Он должен включать в себя стандартный пакет услуг, которые предоставляют своим клиентам государственные страховые компании. Стоимость базового полиса не может превышать стоимость самого дорогого тарифа государственных страховых касс.

Базисный полис смогут приобрести новые клиенты частных страховщиков, а также настоящие клиенты старше 55 лет либо относящиеся к категории нуждающихся. Все остальные застрахованные могут воспользоваться этим правом лишь в течение 6 месяцев, начиная с января 2009 года.

К 2009 году министерство здравоохранения создаст фонд, в котором будут аккумулироваться все средства на медицинские расходы. Фонд будет финансироваться за счет страховых взносов и налогов. Из средств фонда страховые компании будут получать на каждого застрахованного фиксированную сумму. На каждого хронически больного и инвалида будет выплачиваться надбавка.

Если расходы на одного больного превысят выделяемую фондом стандартную сумму, страховая компания может потребовать от застрахованного уплаты дополнительного взноса. Его размер не должен превышать 1 процента годового дохода пациента. Правда, дополнительный взнос величиной до 8 евро страховщики вправе взимать вне зависимости от величины дохода гражданина. 
Страховые кассы, в которых застраховано много малоимущих и хронически больных, будут получать дополнительное финансирование за счет своих более состоятельных конкурентов. По требованию ряда земельных правительств для перераспределения средств установлен "болевой порог": из касс одной земли в другую может быть переброшено не более 100 миллионов евро в год. 
С вступлением реформы в силу на застрахованного возлагается больше личной ответственности за собственное здоровье. Регулярные профилактические осмотры с целью предотвращения хронических заболеваний, диабета, гипертонии и рака теперь из права превращаются в обязанность. Если выясняется, что пациент, заболевший хроническим недугом, не проходил регулярной профилактики, то максимальный размер дополнительного взноса для него повышается с 1 до 2 процентов. 
Оплата за вакцинации, поездки в санатории, в том числе – и детей в сопровождении родителей, и другие меры по восстановлению трудоспособности возлагается на страховые компании. Раньше страховщики сами определяли список оплачиваемых услуг в области профилактики и реабилитации. В свою очередь, страховые компании больше не обязаны полностью оплачивать расходы за устранение ошибок, допущенных при косметических операциях.

Больницы получают право предлагать ограниченный спектр услуг амбулаторно. В первую очередь это коснется хронических больных. Таким образом законодатель намерен добиться сокращения числа стационарных больных.

По расчетам правительства, уже в 2007 году нововведения помогут сэкономить государственному бюджету 1,1 миллиарда евро. В последующие несколько лет расходы будут сокращаться в среднем на 1,5 миллиарда евро ежегодно
.

Страховой холдинг Allianz увеличил объем премий до 101,1 млрд. евро

Объем страховых премий страхового холдинга Allianz в 2006 году вырос на 0,2% и составила 101,1 млрд. евро против 100,9 млрд. евро, полученных в 2005 г. 
Операционная прибыль компании в 2006 г. достигла 10,38 млрд. евро и превысила аналогичный показатель 2005 г., зафиксированный на отметке 8 млрд. евро, на 30%.

Чистая прибыль германского холдинга Allianz в 2006 г. выросла на 60% - до 7,02 млрд. евро по сравнению с 4,38 млрд. евро, полученными в 2005 г.

Ураган "Кирилл" будет стоить немецкому страховому сектору 2 млрд. евро 
Страховые компании Германии, скорее всего, выплатят около двух миллиардов евро (2,6 млрд. долл.) по заявкам на возмещение ущерба от пронесшегося по Европе зимнего урагана "Кирилл". Об этом сообщила ассоциация страховых компаний Германии GDV. 
"Было заявлено 1,9 миллиарда (евро) на возмещение ущерба", - сказал глава комитета по страхованию имущества и несчастных случаев Эдмунд Шваке. 
Предварительные оценки ущерба были на уровне одного миллиарда евро, новая оценка, скорее всего, больше соответствует действительности, так как все заявки были уже поданы, сообщает GDV. 
Крупнейшая немецкая страховая компания Allianz сказала, что расходы, связанные с ураганом, составят 350 миллионов евро без учета налога. 
Занимающая второе место в мире среди страховых компаний Munich Re оценивает ущерб в 600 миллионов евро без учета налога, включая заявки, сделанные подразделениями компании ERGO.
 
ГРУЗИЯ

Грузия: Новая страховая программа для социально незащищенных граждан

В Грузии в 2007 году начинает действовать страховая программа, рассчитанная на 700 тысяч наиболее социально незащищенных граждан страны. Об этом заявил 9 февраля журналистам министр труда, здравоохранения и социальной защиты Грузии Владимир Чипашвили

«В этом году начинает действовать страховая программа, рассчитанная на 700 тысяч самых бедных граждан, в соответствии с которой, государство покупает медицинскую страховку для этой части населения», - заявил Чипашвили. 

По его словам «это большая льгота, как для этой категории населения, так и для больниц, так как благодаря этой программе, они получат дополнительные ресурсы». 

«Кроме того, в будущем запланировано развитие страховых схем, к которым будет подключаться все больше граждан», - добавил Чипашвили. 

«В итоге это приведет к созданию достаточно устойчивой и стабильной финансовой системы к 2011 году, что будет гарантом качественной и эффективной работы наших больниц», - подчеркнул министр. Он также отметил, что «в Грузии ежегодно разрабатываются новые страховые программы».
 

По итогам 2006 года страховая компания Aldagi BCI (Грузия) увеличила размер страховых премий на 12%, а выплат - на 25,4%

По итогам 2006 г. страховая компания Aldagi BCI (Грузия) получила премию в размере 29,009 млн. лари, выплатила 8,490 млн. лари. По сравнению с 2005 г. объем премии увеличился на 12%, объем выплат вырос на 25,4%. Перестраховочная премия, полученная Aldagi BCI в 2006 году, составила 14,153 млн. лари. 
Финансовые показатели 2006 г. являются консолидированными из отчетов страховых компаний Aldagi и BCI, о слиянии которых сообщалось в декабре 2006 г. Тогда владелец BCI — «Банк Грузии» — приобрел компанию Aldagi и объединил обе компании в одну под названием Aldagi BCI. Как сообщили в Aldagi BCI, ее юридическое переименование завершится в ближайшее время.

В 2005 г. суммарная премия двух компаний составляла 25,537 млн. лари, на долю Aldagi приходилось 16,586 млн. лари, на долю BCI — 8,951 млн. лари. 
По итогам 2006 г. в общем объеме выплат 3,558 млн. лари (41,9%) Aldagi BCI выплатила самостоятельно, еще 4,932 млн. лари (58,1%) компания выплатила за счет перестраховщиков.

Суммарный объем выплат, произведенных двумя компаниями в 2005 г., составлял 6,768 млн. лари. Из них 5,13 млн. лари выплатила Aldagi, 1,638 млн. лари — BCI.

По итогам 2006 г. доля Aldagi BCI на страховом рынке Грузии составила 41,3%. Совокупная премия грузинских страховщиков в 2006 г. составила 70,249 млн. лари. 
Страховая компания BCI создана в 1998 г. Учредителем и основным акционером компании является АО «Банк Грузии». Уставный капитал страховой компании BCI —2,119 млн. лари.

Aldagi учреждена физическими лицами в 1990 г. как компания по медицинскому страхованию. В 1999 г. компания объединилась с Грузинской страховой компанией (Georgian Insurance Company). В 2005 г. банк «Республика» стал владельцем 50% уставного капитала Aldagi. В том же году Aldagi приобрела 100% акций грузинской страховой компании Salbi, до этого являвшейся 100% дочерней компанией банка «Республика».

КАЗАХСТАН
В 2006 году активы 40 страховых компаний Казахстана составили более $1 млрд. (1,3% ВВП)

Доверие населения к банковской и страховой системе обуславливает высокие темпы роста ресурсной базы казахстанских банков и страховщиков, заявил заместитель председателя Национального банка Республики Казахстан Медет Сартбаев. 

За последние 5 лет депозиты в банковской системе выросли в 6 раз. На 1 января 2007 года они составили эквивалент $24,5 млрд., что составляет порядка 32% от ВВП. Вклады населения за аналогичный период выросли более чем в пять раз до $8,3 млрд. - около 11% от ВВП. 

По состоянию на конец 2006 года активы 40 страховых компаний Казахстана составили боле $1 млрд., что в относительных величинах составляет 1,3% от ВВП. 

По состоянию на 1 января 2007 года активы 14 пенсионных фондов составили более $7,2 млрд. - это составляет порядка 9,3% от ВВП.

КАНАДА
Чистая квартальная прибыль канадской страховой компании Sun Life увеличилась на 14%

Sun Life Financial Inc., которая является второй по величине страховой компанией в Канаде, сообщила об увеличении своей прибыли в IV квартале на 14% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года, - передает K2Kapital.com. 

Чистая квартальная прибыль компании выросла за год с 478 млн. канадских долларов, или 83 канадских центов на одну акцию, до 545 млн. канадских долларов ($460 млн.), или 94 центов на акцию. Страховые премии Sun Life увеличились при этом на 15%, и составили 6,14 млрд. канадских долларов. 

Таких показателей удалось достичь во многом благодаря деятельности американского подразделения компании – паевого инвестиционного фонда Massachusetts Financial Services Co, или MFS, прибыль которого выросла на 58% до 71 млн. канадских долларов. 

Sun Life Financial сообщила также об увеличении квартальных дивидендов на 6,7% до 32 канадских центов на одну акцию, и повторила, что она планирует затратить на выплату дивидендов от 30% до 40% своей прибыли.

КИРГИЗИЯ

13 страховых компаний имеют право на осуществление деятельности в Киргизии

В настоящее время 13 страховых компаний имеют право на осуществление страховой деятельности в Киргизии. Из них 5 компаний - с долей иностранного капитала, об этом сообщили в пресс-службе госагентства по финансовому надзору и отчетности.

По данным госагентства, все компании сосредоточены в городе Бишкек и только одна страховая компания действует в городе Джалал-Абад (юг Республики). Две страховые компаний имеют региональные филиалы.

Страховыми компаниями Киргизии в 2006 году заключено 220 377 договоров страхования, из них с физическими лицами - 215 803, с юридическими - 4 574 договора.

Объем страховых платежей за 2006 год вырос по сравнению с 2005 годом на 11% и составил 3,91 миллионов долларов. Страхование, по мнению сотрудников госфиннадзора, жизни не развито - доля платежей по страхованию жизни составляет всего 10,4 тысячи долларов или 0,3% от общего объема выплат. Этим видом страхования занимается только две компании.

Доля обязательного государственного страхования жизни и здоровья военнослужащих составила 163,6 тысяч долларов - 4% от общего объема страховых премий.

Сумма страховых выплат, произведенных страховыми компаниями за 2006 году, составила 740,3 тысячи долларов, что выше показателя 2005 года на 7,5%.

ЛАТВИЯ

В Латвии из-за убытков страховщиков вырастут тарифы на автострахование

В 2006 году страхование обязательной гражданско-правовой ответственности владельцев транспортных средств (OCTA) принесло латвийским страховым компаниям 4,27 млн. латов убытков. В 2005-м соответствующий показатель был намного скромнее — 292,2 тыс. латов. 
Как признался представитель компании Ergo Latvija, из-за боязни потерять клиента страховщики "проспали" инфляцию и затянули с повышением тарифов. Так что подорожание страховых полисов теперь в Латвии неминуемо.

Рынок страхования жизни Латвии подвел результаты 2006 года

По итогам 2006 г. страховые компании Латвии получили по договорам страхования жизни премию в размере 26,59 млн. латов, выплатили 7,141млн. латов. По сравнению с 2005 г. объем премии увеличился на 58,4%, объем выплат — на 26,2%. Такие данные сообщила в конце января Ассоциация страховых компаний Латвии (LAA).

На долю сегмента страхования жизни пришлось около 12,7% премии, полученной компаниями страны за отчетный период. 

В структуре премии преобладают поступления по договорам страхования на дожитие (40,7%) и unit-linked (30,6%). Еще 25,4% пришлось на страхование здоровья.

В 2006 г., как и в аналогичном периоде 2005 г., на рынке страхования жизни работало 7 компаний. Лидерами являются Ergo Latvija dziviba, Sampo Dziviba и SEB Dzivibas apdrosinasana, на долю которых пришлось почти 75% совокупной премии. В 2005 г. тройка лидеров занимала большую долю рынка — 77,9%. Доля Ergo Latvija dziviba снизилась с 38,5% в 2005 г. до 30% в 2006 г. Доля Sampo Dziviba увеличилась с 19,2% до 22,6%. Доля рынка SEB Dzivibas apdrosinasana также несколько увеличилась — в 2005 г. она составляла 20,02%, в 2006 г. — 22,3%. (1USD = 0,536LVL)
 

ЛИТВА
Объем премий рисковых страховщиков Литвы в 2006 году вырос на 40%

По итогам 2006 г. компании Литвы, работающие в сегменте страхования не-жизни, собрали 995,417 млн. литов премии, выплатили 435,863 млн. литов. По сравнению с 2005 г. объем премии по страхованию не-жизни вырос на 31,9%, объем выплат – на 27,8%. Такие данные сообщила Комиссия по страховому надзору Литвы (Insurance Supervisory Comission of Republic of Lithuania).

Совокупная премия страховых компаний Литвы составила 1,448 млрд. литов, объем выплат — 469,390 млн. литов. По сравнению с 2005 г. объем премии увеличился на 38,7%, объем выплат – на 26,2%. Соотношение выплат к премии составило около 32,4%, годом ранее этот показатель был на уровне 35,6%.

В структуре премии страхование не-жизни составляет около 68,7%, годом ранее эта доля составляла 72,3%.

С января по декабрь 2006 г. страховые компании Литвы заключили свыше 4 млн. договоров страхования — на 18,3% больше, чем в 2005 г. Из них 98,6% приходится на страхование не-жизни. 

В структуре премии по страхованию не-жизни преобладают поступления по страхованию ответственности владельцев автотранспорта (34,9%), страхованию транспортных средств, кроме подвижного состава (30,5%) и страхование имущества (16,6%). На долю медицинского страхования и страхования от несчастных случаев пришлось 7,1%, доля общего страхования ответственности составила 5,3%. 

По сравнению с аналогичны периодом 2005 г. структура премии изменилась незначительно: доли сегментов варьировались в пределах 3 процентных пунктов. 

Наибольший рост премии наблюдался в сегментах страхования железнодорожного подвижного состава (62,9%), ОСАГО (45,3%), страхования имущества (33,8%) и страхования финансовых рисков (33,3%).

С января по сентябрь на рынке страхования не-жизни работала 21 компания. В аналогичным периоде 2005 г. таких компаний было 23.

В тройку лидеров в этом секторе входят компании Lietuvos draudimas (34% премии в сегменте), Ergo Lietuva (13,9%) и PZU Lietuva (12,7%). В совокупности на их долю приходится 60,6% рынка страхования не-жизни. По сравнению с 2005 г. тройка лидеров не изменилась, но несколько снизилась ее доля в общей премии — тогда на компании Lietuvos draudimas, Ergo Lietuva и PZU Lietuva приходилось 63,6% рынка страхования не-жизни. или 34,9%, 14,4% и 14,4% соответственно.

УЗБЕКИСТАН

Общий размер уставных капиталов страховых компаний Узбекистана первысил $66,7 млн.

Совокупный уставный капитал страховых организаций, осуществляющих свою деятельность на территории Республики Узбекистан, по итогам 2006 года составляет свыше 15,8 млрд. сумов и в иностранной валюте – свыше $66,7 млн. 

Рост совокупного уставного капитала отечественных страховщиков, сформированный в национальной валюте, вырос на 12%, а в иностранной валюте – на 5,5%. Рост данного показателя обеспечен за счет прямых инвестиций при практическом отсутствии слияний и поглощений страховых компаний на страховом рынке Узбекистана. 

По размерам уставного капитала страховые организации распределились следующим образом: свыше 1 млрд. сумов – 44% всех компаний; от 500 млн. сумов до 1 млрд. сумов – 26%; до 500 млн. сумов – 30%. 

По итогам 2007 года планируется довести уровень минимального уставного капитала отечественных страховщиков до суммы, эквивалентной $500 тыс. В настоящее время этот показатель составляет $150 тыс.

УКРАИНА

Украинские страховщики растут 
Страховые компании Украины в 2006 году, по предварительным данным, получили 13 млрд. грн. страховых платежей. Это приблизительно на 200 млн. грн. больше, чем в 2005 году (12,8 млрд. грн.).

Как сообщили в Лиге страховых организаций Украины (ЛСОУ), погрешность при расчетах аналитиков составляет 5%. 
В прошедшем году страховые компании также выплатили 2,2 млрд. грн. страховых возмещений. В 2005-м этот показатель ориентировочно составлял 1,9 млрд. грн. 
Индикатор же уровня выплат к общему объему собранных премий в минувшем году - около 20%. При этом по классическим видам страхования этот показатель превысил 40%. 
В 2006 году резервы страховщиков возросли на 800 млн. грн. до 5,8 млрд. грн. Что касается сформированных уставных фондов отечественных страховых компаний, то по итогам 2006 года они достигли 8 млрд. грн.
 
ШВЕЙЦАРИЯ

Zurich увеличила годовую прибыль на 41%

Крупнейшая в Швейцарии страховая компания Zurich Financial Services Group сообщила в 15 февраля, что ее чистая прибыль за 2006 год на 41% превысила результат, полученный за 2005 год, и составила $4,53 млрд. Операционная прибыль Zurich Financial выросла при этом на 48% до $5,9 млрд.

Чистая прибыль компании за IV квартал увеличилась на 33% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года, с $958 млн. до $1,27 млрд., что превзошло ожидания аналитиков, опрошенных агентством Bloomberg, срединный прогноз которых равнялся $1,03 млрд.

Zurich Financial Services сообщила также о намерении реализовать в текущем году обратный выкуп своих акций на сумму в 1,25 млрд. швейцарских франков ($1 млрд.).

ШВЕЦИЯ

Сломанный об печенье зуб признали «производственной травмой»

Высший Административный суд Швеции признал, что менеджер по продажам, который во время визита к клиенту отколол себе кусок зуба, надкусив печенье, имеет право на компенсацию стоимости своего лечения у зубного врача.

Страховой случай будет классифицирован как «производственная травма». Инцидент произошел тогда, когда кале Монтель совершал свой обычный визит к клиенту. Во время чаепития клиент предложил Кале бисквитное печенье с вишней, которое и оказалось менеджеру «не по зубам».

Законодательная «битва» завершилась спустя 4 года в пользу Калле. Вначале местное отделение страховой компании отказалось компенсировать ему 570 долларов США за визит к зубному врачу на основании того, что случай не является страховым, так как ущерб здоровью не был причинен непосредственно на рабочем месте. Потребовалось еще несколько судебных разбирательств, и в результате Высший Административный суд Швеции вынес вердикт в пользу Калле. Это решение уже нельзя опротестовать.

Счастливый менеджер по продажам керамических плит сказал в интервью: «Я рад, что отныне, выезжая на встречу с клиентом, каждый менеджер может быть уверен в том, что защищен законодательно от любых инцидентов во время рабочего процесса.
ЭСТОНИЯ

Житель Эстонии оставил своего президента без страховки

Житель Таллина заказал себе европейскую карту медицинского страхования на имя президента Эстонии Тоомаса Хендрика Ильвеса.

Таллинец Тийт Лепик рассказал, что на портале X-tee можно заказать такую карту не на свое имя, зная личный код другого человека. 

В результате президент, похоже, временно остался без такой карты, так как второй раз получить ее на одно и то же имя нельзя. Европейская карта медицинского страхования дает ее обладателям право на медицинскую помощь в других странах ЕС на равных условиях с местными жителями.
 

Рынок страхования жизни Эстонии подвел итоги 2006 года: рост премий на 22,3%

По итогам 2006 г. эстонские компании по страхованию жизни получили премию в размере 1,547 млрд. крон, выплатили 358,441 млн. крон. По сравнению с 2005 г. объем премии увеличился на 22,3%, объем выплат вырос на 87,57 %. Такие данные сообщила Служба по финансовому надзору Эстонии (Estonian Financial Supervision Authority).

По итогам 2006 г. премия по страхованию жизни составила 33,1% совокупной премии, полученной страховыми компаниями Эстонии. В 2005 г. на страхование жизни приходилось 31,9% совокупной премии

В структуре премии по страхованию жизни преобладают поступления по договорам unit-linked (58,9%). Еще 30,3% премии получено по страхованию на дожитие. По аннуитетам компании собрали 5,9% премии, по пожизненному и срочному страхованию — 2,4%. Доля остальных видов страхования жизни незначительна и составляет менее 1%. По сравнению с 2005 г. структура премии по страхованию жизни изменилась мало: несколько снизились доли страхования на дожитие (на 6 процентных пунктов) и аннуитетов (на 1 процентный пункт). 
Наибольший рост наблюдался в сегментах unit-linked и пожизненного и срочного страхования. По договорам unit-linked страховые компании Эстонии получили 910,735 млн. крон премии, прирост по сравнению с 2005 г. составил 38,7%. Поступления по пожизненному и срочному страхованию составили 37,076 млн. крон — на 35,1% больше, чем в 2005 г. Наименее активно эстонские страховщики занимались страхованием на случай рождения и брака – объем поступлений в 2006 г. снизился на 16,4% по сравнению с 2005 г. (с 3,559 млн. крон до 2,976 млн. крон). В 2006 г. страхованием жизни в Эстонии занимались 5 компаний. По сравнению с 2005 г. участники рынка и их количество остались прежними. Лидеры рынка также не изменились. На долю трех компаний (Hansa Elukindlustus, SEB Uhispanga Elukindlustus и SEB Uhispanga Elukindlustus) в 2006 г. пришлось 88,5% премии, или 1,369 млрд. крон. В 2005 г. на эти же компании приходилось 87,3% премии, или 1,104 млрд. крон. Лидирующую позицию на рынке страхования жизни с премией в 627,568 млн. крон (40,6% совокупной премии) занимает Hansa Elukindlustus (в 2005 г. ее доля была выше — 48,0%). Второе место с долей 26,3% (406,156 млн. крон) принадлежит SEB Uhispanga Elukindlustus (ее доля не изменилась). На долю Sampo Elukindlustus пришлось 21,7% (335,414 млн. крон). По сравнению с 2005 г. доля компании на рынке страхования жизни увеличилась почти вдвое – тогда она составляла 12,9%.

В результате президент, похоже, временно остался без такой карты, так как второй раз получить ее на одно и то же имя нельзя. Европейская карта медицинского страхования дает ее обладателям право на медицинскую помощь в других странах ЕС на равных условиях с местными жителями.
 

Новые нормативные документы о страховании. Законодательные инициативы

Постановление Правительства РФ № 885 от 30 декабря 2006 г. «О Программе государственных гарантий оказания гражданам РФ бесплатной медицинской помощи на 2007 год»

Комментарий
Утвержденная Программа определяет виды  объемы медицинской помощи (нормативы объемов медицинской помощи, нормативы финансовых затрат на единицу объема медицинской помощи), предоставляемой гражданам РФ на территории РФ бесплатно.

Бесплатно предоставляются:

- скорая медицинская помощь;

амбулаторно-поликлиническая помощь, включающая мероприятия по профилактике, диагностике и лечению заболеваний  в поликлинике, на дому и в дневных стационарах всех типов;

- стационарная медицинская помощь:

при острых заболеваниях, обострениях хронических болезней, отравлениях, травмах, требующих интенсивной терапии, круглосуточного медицинского наблюдения и изоляции по эпидемиологическим показаниям;

при плановой госпитализации граждан с заболеваниями, требующими круглосуточного медицинского наблюдения, с целью проведения диагностики, лечения и реабилитации, в том числе в санаториях, детских санаториях, а также в санаториях для детей с родителями;

при патологии беременности, родах и абортах;

в период новорожденности.

Определены нормативы финансовых затрат на единицу объема медицинской помощи и подушевые нормативы финансирования Программы. В частности, расходы медицинских организациях на 1 посещение поликлиники в 2007 году установлены в размере 116,9 рубля, на 1 койко-день в стационаре – 674,3 рубля, на 1 вызов скорой медицинской помощи – 1064 рубля. Размер средств на компенсацию затрат по предоставлению бесплатной медицинской помощи в расчете на 1 человека составит в 2007 году в среднем 3951,7 рубля. Данные нормативы расходов превышают аналогичные показатели Программы государственных гарантий оказания гражданам РФ бесплатной медицинской помощи на 2006 год.

Медицинская помощь на территории РФ предоставляется за счет обязательного медицинского страхования и средств бюджетов всех уровней.

На основе утвержденной Программы органы государственной власти субъектов РФ разрабатывают и утверждают территориальные программы государственных гарантий оказания гражданам РФ бесплатной медицинской помощи, где может быть предусмотрено предоставление дополнительных объемов медицинской помощи за счет средств бюджетов субъектов РФ и местных бюджетов.

Также установлено, что в рамках территориальных программ за счет средств бюджетов субъектов РФ и местных бюджетов осуществляется медицинское обследование граждан при постановке на воинский учет, призыве или поступлении на военную службу по контракту, поступлении в военные образовательные учреждения профессионального образования, призыве на военные сборы.
Федеральный закон РФ от 5 февраля 2007 года № 12-ФЗ «О внесении изменений в Федеральный закон «Об основах туристской деятельности в РФ»

Принят Государственной Думой 17 января 2007 год. Одобрен Советом Федерации 24 января 2007 года

Комментарий
Принятый закон направлен на изменение методов государственного влияния на туристический бизнес и обеспечение финансовой защиты прав и законных интересов потребителей туристских услуг в условиях прекращения с 1 января 2007 года лицензирования турагентской и туроператорской деятельности.

В целях защиты прав и законных интересов граждан и юридических лиц осуществление туроператорской деятельности на территории РФ допускается юридическим лицом при наличии у него договора страхования гражданской ответственности за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательство по договору о реализации туристского продукта либо банковской гарантии исполнения обязательств по договору о реализации туристского продукта (финансовое обеспечение).

Финансовое обеспечение гарантируется каждому туристу, в случае нарушения туроператором условий договора, возврат денежных средств, уплаченных по договору, и возмещение реально причиненного ущерба. Размер финансовой гарантии дифференцирован в зависимости от вида туроператорской деятельности:

- международная туристская деятельность – 10 млн. рублей;

- внутренний туризм – 500 тыс. рублей;

- внутренний и международный туризм – 10 млн. рублей.

Определен срок действия финансового обеспечения (не может быть менее одного года), а также основания и порядок выплаты страхового возмещения и денежных сумм по банковской гарантии.

Для обеспечения реализации механизма финансовой гарантии предусматривается формирование и ведение федеральным органом исполнительной власти в сфере туризма Единого федерального реестра туроператоров. Подробно регламентирован порядок внесения сведений о туроператоре в Реестр, установлены основания отказа во внесении сведений и исключения туроператора из Реестра.

Внесены изменения в порядок формирования, продвижения и реализации туристского продукта, направленные на защиту прав и законных интересов потребителей туристских услуг. В частности, установлено ответственность туроператора перед туристами за неоказание или ненадлежащее оказание туристам услуг, входящих в туристских продукт, независимо от того, кем должны были оказываться или оказывались эти услуги, а также за действия, совершенные от имени туроператора его турагентами. Урегулирован порядок заключения договора между туроператором и турагентом и договора о реализации туристского продукта. Определен перечень сведений о стране путешествия, которые должен предоставить туроператор (турагент) туристу при заключении договора.

Федеральный закон вступает в силу с 1 июня 2007 года, за исключением положений о размере финансового обеспечения, которые вводятся в действие с 1 июня 2008 года. До этого момента размер финансового обеспечения должен составлять для сферы международного туризма – 5 млн. рублей, для внутреннего туризма – 500 тыс. рублей, для внутреннего и международного туризма – 5 млн. рублей.

Минздравсоцразвития готовит законопроект об обязательном страховании врачебных рисков

Как рассказал замминистра здравоохранения и социального развития В. Стародубов, обсуждается два варианта законопроекта. Первый предусматривает обязанность медицинских учреждений страховать ответственность врачей путем заключения договоров со страховыми компаниями. По второму варианту врачи сами должны будут страховать себя. Оба варианта имеют право на жизнь: самостоятельно врач будет страховаться, если он работает в частном сектора, а коллективное страхование приемлемо для муниципальных больниц и поликлиник, говорит исполнительный директор компании «Росно» В. Гурдус.

«В США страховка составляет 10% от фонда оплаты труда», - сообщает чиновник Минздравсоцразвития и высказывает мнение, что договоры со страховщиками потребуют дополнительных расходов – примерно 1% от госрасходов на здравоохранение, или 7-10 млрд. руб. в год.

«Если Минфин согласится на выделение бюджетных денег на эту программу, то компании будут выплачивать до 80% собранных средств, а из прибыль на превысит 5%», - предполагает заместитель гендиректора «Ресо-Гарантии» И. Иванов.

В. Гурдус считает, что средний тариф при заключении договоров может составить 1-1,5% от страховой суммы.

По данным российской Лиги защиты пациентов, в России по вине медиков гибнут более 50 000 человек в год, десятки тысяч остаются инвалидами, а почти каждый третий диагноз неверен.

Эксперты приветствуют предложение Минздравсоцразвития, но считают, что проблему некачественного медицинского обслуживания оно не решит.

Для выявления врачебной ошибки и определения степени ее тяжести необходимо создать институт экспертизы либо объединить врачей в саморегулируемые организации, уверен директор Центра социальной политики Е. Гонтмахер. Тарифы следует устанавливать в зависимости от специализации врача, продолжает он, например, для хирургов они должны быть одними из самых высоких.

Самая развитая система страхования ответственности врача – в США. В начале текущего десятилетия этот вид страхования пережил тяжелый кризис. Когда суды стали присуждать истцам миллионные суммы и резко увеличился поток необоснованных исков к врачам, премии резко  выросли. К тому же в 2002 г. этот рынок покинула St.Paul Companies, крупнейший страховщик профессиональной ответственности докторов. Из-за этого в одной только Пенсильвании в конце 2001 г. 31% ортопедов не смогли продлить страховку, что заставило их свернуть практику.

Тогда суды и законодатели штатов стали ограничивать размер выплат (в Мичигане, например, лимит установлен на уровне $359 000), а больницы ассоциации докторов и другие медики стали организовывать собственные страховые фирмы. По оценке Conning Reseauch & Consulting  (подразделение Swiss Re) за 2005 г., годовой объем премий, собранных традиционными страховщиками профессиональной ответственности докторов, составил $12 млрд., а альтернативными -$18 млрд. Фирма – актуарий Milliman дала несколько иные цифры - $12 млрд. и $9 млрд. соответственно. Как следует из данных 2005 г. специалистов по страхованию из университетов штатов Джорджия и Арканзас, среднегодовая рентабельность этого бизнеса в 19962004 гг. отрицательная: расходы с учетом выплат превысили сборы в среднем на 11,8%.

«В Штатах распространена практика подачи судебных исков. В России на первых порах введения страховании врачебных рисков вряд ли будет большое число обращений в суд: люди редко связывают ухудшение своего здоровья с действиями  врача и идут в суд только в крайних случаях», - говорит Гонтмахер и предлагает обратиться к опыту стран Восточной Европы.

По словам частнопрактикующего врача, пожелавшего остаться неназванным, без структурных изменений в системе медобслуживания эффект от принятия такого закона будет минимален: «Врачебные ошибки остаются безнаказанными, комиссии для их расследования создаются только в случаях вопиющих нарушений».

«Получается, что врач лично не несет ответственности, за него платит руководство больницы вместе со страховщиками», - заключает Гонтмахер.

По данным опроса Фонда «Общественное мнение» (ФОМ), с ошибками врачей сталкивались 42% россиян, так что закон необходим. Главное, чтобы он не превратился в такую же пустую бумажку, как закон об обязательном медстраховании.

39% уверены, что причина ошибок кроется в отсутствии у врача профессионализма, опыта и желания повышать квалификацию. Треть россиян полагают, что врачебные ошибки случаются вследствие «безответственности, невнимательности, равнодушия врачей, отсутствия у них интереса к работе». Есть и такие, которые убеждены, что корень проблемы в коррумпированности врачей и коммерциализации медицинских услуг, а также в безнаказанности персонала лечебных учреждений.

Российские страховщики поддерживают идею. По мнению генерального директора страховой компании «Ингосстрах» А. Григорьева, это позволит массово сформировать совершенно другую культуру осблуживания врачами своих клиентов.

«Отвечая деньгами, люди сразу же начинают думать», - отметил А. Григорьев.

В Госдуму внесли поправку в закон об ОСАГО о 50% скидке по взносам всем инвалидам и пенсионерам

Депутат Геннадий Семигин внес в Госдуму поправку в закон об ОСАГО, предусматривающую предоставление 50% компенсации на уплату взносов всем инвалидам и пенсионерам по договорам ОСАГО.

В соответствии с законопроектом, компенсация будет предоставляться на одно транспортное средство при условии его использования лицом, имеющим право на компенсацию, и еще не более чем одним водителем.

По действующему законодательству компенсация предоставляется только инвалидам, получившим транспортные средства через органы социальной защиты населения.

В пояснительной записке к законопроекту отмечается, что эти категории граждан являются в настоящее время наименее социально защищенными, для большинства пенсия является единственным источникам существования и необходимость уплачивать страховую премию вынуждает сокращать и без того скромные потребности. В то же время в силу слабого здоровья для многих из них транспортное средство является единственно возможным средством передвижения.

Учитывая, что ряд последних лет федеральный бюджет формируется с огромным профицитом, а средства оседают в Стабилизационном фонде и обесцениваются, по мнению автора законопроекта, является целесообразным финансировать предложенную компенсацию за счет части профицита федерального бюджета.

В соответствии с финансово-экономическим обоснованием, принятие закона потребуется увеличение объемов субвенций бюджетам субъектов РФ на реализацию полномочий по осуществлению выплаты компенсаций страховых премий по договору ОСАГО на сумму около 2,775 млрд. руб.
 
Обязательное страхование ответственности продавцов и производителей: «ОСАГО для торговцев»

Может статься, что в недалеком будущем фирмам, производящим или реализующим любую без исключения продукцию, придется в обязательном порядке страховать свою ответственность перед потребителями. Идея внедрения в законодательство такой нормы вынашивается в Комитете Госдумы по промышленности, строительству и наукоемким технологиям. Как рассказал один из авторов инициативы, советник зампреда комитета Анатолий Семенов, принцип ОСОПП (обязательное страхование ответственности продавцов и производителей) фактически идентичен ОСАГО. «Только речь идет о страховании ответственности за различные нарушения в цепочке производства и продажи, например за фальсификацию. Грубо говоря, если на точке была обнаружена контрафактная продукция, правообладателю не придется годами судиться, доказывая, что ему нанесен ущерб, и в результате так ничего и не получить. Страховая компания четко выплатит потерпевшему причитающиеся деньги», – отметил Семенов. По его словам, о конкретных цифрах и датах говорить пока рано: на широкое официальное обсуждение предложение еще не выносилось. «Сейчас концепция находится в стадии шлифовки и ее обсуждение предполагается совместить с обсуждением проекта закона «О торговле», который разрабатывается в Минэкономразвития», – пояснил он. В то же время эксперт отметил, что «многие заинтересованные ведомства уже обладают текстом предложения, но, так сказать, на неофициальных началах»
. 

Минфин внес в Правительство проект поправок в закон об ОСАГО

Поправки, предусматривающие применение новой системы расчета коэффициента за безаварийную езду "бонус-малус" в рамках ОСАГО, при которой понижающие и повышающие коэффициенты "привязываются" к водителю, вступили в силу с 27 февраля 2007 года. Однако они требуют детализации, которая будет обеспечиваться постановлениями Правительства РФ 

Минфин внес в Правительство проект поправок в закон об ОСАГО. Об этом сообщила на конференции по проблемам ОСАГО заместитель директора департамента финансовой политики Минфина Вера Балакирева. По ее словам, документ вносится в правительство во второй раз. Первый раз он был внесен в апреле 2006 г и после этого будет доработан с учетом замечаний администрации президента.

Изменения в применении коэффициента "бонус-малус" в обязательном страховании автогражданской ответственности (ОСАГО) коснутся только частных водителей, сообщила Балакирева, комментируя подготовленные ведомством изменения в постановление Правительства по ОСАГО в части применения штрафного коэффициента за безаварийную езду. 

Балакирева пояснила, что изменение учета страховой истории при начислении штрафных коэффициентов за аварийную езду коснется всех вписанных в полис ОСАГО лиц, допущенных к управлению автомобилем. При этом такие изменения будут востребованы при покупке нового полиса и продлении действующего полиса. 

Когда один владелец десяти автомобилей вписан в десять полисов ОСАГО в случае, если он допустил аварию по собственной вине, он получит повышение коэффициента "бонус-малус" на следующий страховой период по всем транспортным средствам, к которым имеет отношение. 

Балакирева также сообщила, что Минфин РФ не может выйти с предложениями к правительству о корректировке территориальных коэффициентов ОСАГО или по отдельным видам транспортных средств, поскольку не имеет достаточной для расчетов статистики, но выразила надежду на то, что к маю такая статистика будет представлена Минфину Российским союзом автостраховщиков (РСА) по запросу министерства. 

Помимо этого Минфин предпринимает попытки для получения необходимой информации, позволяющей обосновать предложения по корректировке региональных и других коэффициентов ОСАГО. 

Далее, как сообщила Балакирева, законопроект предусматривает предоставление права потерпевшему в ДТП обратиться за возмещением по ОСАГО к своему страховщику, а не к страховщику причинителя вреда, как это происходит сейчас. Параллельно с этой системой будет вводиться упрощенная процедура оформления ДТП без привлечения сотрудников ГИБДД. Упрощенный порядок будет действовать только в случаях причинения вреда исключительно имуществу, если в ДТП участвовали два транспортных средства, оба водителя имели полис ОСАГО. Максимальная сумма ущерба, которая может быть возмещена по упрощенному порядку, ограничена 25 тыс. руб. По словам В. Балакиревой, планируется, что система обращения в свою компанию может быть введена с 1 июля 2008 г, а упрощенный порядок оформления ДТП – с 1 декабря 2008 г.

Законопроект также предусматривает снятие ограничений в 240 тыс. руб. по страховой сумме на всех пострадавших в ДТП в части причинения вреда жизни и здоровью. Минфин предлагает установить страховую сумму по причинению вреда жизни и здоровью в размере 160 тыс. руб. на каждого пострадавшего.

Еще одно изменение - увеличение срока осуществления страховых выплат с 15 до 30 дней, одновременно предлагается ввести неустойку за просрочку выплат в размере 1/75 ставки рефинансирования ЦБ от размеров страховой суммы за каждый день просрочки.

Кроме того, вводятся социальные меры, связанные с возможностью заключения договора ОСАГО на срок 3 месяца (сейчас 6 месяцев).

По словам Балакиревой, ряд положений законопроекта касается расширения контрольных функций РСА и моментов, необходимых для вступления России в международную ассоциацию "Зеленая карта". Она отметила, что законопроект внесен в правительство с разногласиями Министерства здравоохранения и социального развития. Минздрав предлагает финансировать расходы на скорую и неотложную помощь пострадавшим в ДТП за счет средств страховщиков. Минфин выступает против этого предложения.

Минфин рассчитывает, что законопроект в ближайшем будущем будет рассмотрен Правительством и оценил его как положительный для страхования потерпевших.

ДАННЫЕ СТАТИСТИКИ, СПРАВОЧНАЯ ИНФОРМАЦИЯ

Полисами ОСАГО в городах-миллионниках России охвачены 98,6%

Показатель охвата автолюбителей полисами ОСАГО в городах-миллионниках России, по данным Центра стратегических исследований Росгосстраха, составил 98,6%. Об этом сообщил на пресс-конференции 6 февраля гендиректор ООО "Росгосстрах-Поволжье" Сергей Котов.

По его словам, уровень охвата автовладельцев полисами ОСАГО находится на стабильно высоком уровне. В средних городах (с численностью от 500 тыс. до 1 млн. человек) полисами ОСАГО владеют 97,8% от общего числа автомобилистов. Примерно такая же ситуация наблюдается в городах, где живет до 500 тыс. жителей. 

Данные социологических опросов Росгосстраха подтверждают наличие положительной динамики в отношении владельцев к ОСАГО. В марте 2006 года по сравнению с мартом 2005 года число автомобилистов, считающих ОСАГО эффективным способом защиты своих интересов на дороге, выросло с 37,4% до 44,7%. Увеличивается также число тех, кто удовлетворен обслуживанием в страховых компаниях. 

Уровень пользования полисами ОСАГО остается на стабильно высоком уровне – около 91% от числа автомобилистов крупных и средних городов. Об этом свидетельствует исследование Росгосстраха, проводившееся в марте в 39 крупных и средних городах России. В опросе приняли участие 21043 человека.

Результаты исследования показывают, что уровень проникновения ОСАГО в городах-миллионниках и средних городах (от 250 тыс. до 1 млн. человек) находится практически на одном уровне. Это опровергает распространенное мнение о том, что уровень распространения ОСАГО в крупных городах выше, чем в средних и малых городах.

Из числа тех, кто сумел вспомнить своего страховщика по ОСАГО, полисами Росгосстраха обладают 31% респондентов, РОСНО – 11%, РЕСО Гарантии – 8% и Ингосстраха – 5%. Опрос показал, что Росгосстрах сохраняет лидерские позиции в рейтинге репутации страховщиков на рынке ОСАГО. Среди владельцев автомобилей, намеренных приобрести полисы ОСАГО, более трети респондентов намерены обратиться в Росгосстрах. Позиции Росгосстраха сильны как в малых городах, где свыше 50% респондентов намерены приобрести полисы "автогражданки" в этой компании, так и в средних (42%) и в городах-миллионниках (около 28%). Доля Росгосстраха в этих городах увеличилась по сравнению с августом 2005 года.

Обслуживанием в страховых компаниях в целом по городам удовлетворены около 84% опрошенных пользователей ОСАГО, причем этот показатель находится примерно на одном уровне по всем типам городов. В Москве доля удовлетворенных обслуживанием по ОСАГО составляет 83,2%. Как показывает исследование, доля довольных обслуживанием по ОСАГО в Росгосстрахе увеличилась по сравнению с августом с 74% до 82%
.

Креативная реклама страхования или как это делают на Западе 

В нашей стране страховые услуги рекламируют знаменитости (скажем, Дмитрий Певцов или Федор Бондарчук). Реклама, мягко скажем, невеселая. А как подобные вещи делают западные страховщики?

Голландская страховая компания RVS совместно с агентством They (Амстердам) наводнила Роттердам ангелами. 

"Страховые" ангелы, в понимании креативной команды агентства, отличаются от традиционных: они носят костюм, галстук, а за своими клиентами следуют не на крыльях, а с помощью зонтов. 

Творческая концепция ролика "Ангелы", ставшего основой новой кампании RVS, по замыслу агентства They должна создать у потребителей образ "страховщика" неустанно заботящегося о своих клиентах. 

- Чтобы "плавание" по воздуху выглядело как можно более естественным, — рассказывают о съемочном процессе спота в агентстве, — актеров с помощью кранов и ремней безопасности подняли в воздух: пришлось сделать отверстие в зонтах, чтобы была возможность пропустить трос. Как вы можете догадаться, одним из основных критериев кастинга актеров для ролика было отстутствие страха высоты. Мы довольны результатом: спот получился очень честным. Ветер развевающий одежду, волосы "ангелов" сделал наше сообщение очень живым.

Французская страховая компания AGF запустила локальную телевизионную кампанию.

DDB Paris с юмором напоминает о том, что неприятности могут быть самыми невероятными и неожиданными. И лучше быть застрахованным от них надежным партнером. 

В одном из спотов, появившемся в эфире французских каналов в рамках рекламной кампании AGF, в результате несогласованных действий рабочих огромная астрономическая линза превращается в разрушительное оружие. 

Рекламное агентство Kitchen Leo Burnett (Осло), входящее в глобальную сеть Leo Burnett Worldwide, выпустило рекламную кампанию для норвежского страховщика IF Skadeforsakring AB. Кампания о том, что когда риски известны, их легко избежать. 

Агентство создало для If виртуальную лабораторию: в ней эксперты проводят испытания на семейке мышей — от младенцев до стариков. Помещая их в различные жизненные ситуации и по-максимуму усложняя условия, "ученые" наблюдают за уровнем риска для жизни. 

В одном из роликов, мыша-папу нагрузили малышом на заднем сидении: в результате — страшная авария, но все целы и счастливы. В другом ролике — мышь-клерк не по назначению использовав кофе довел себя до настоящего приступа. 

Изучая различные ситуации на мышах, специалисты If максимально готовы оценить и риск для человеческой жизни. С юмором подходя к серьезным вещам, агентство не пугает потенциальных клиентов, а лишь напоминает о том, что страхование жизни и имущества — это действительно важно.

Невероятный снежный ком из людей, машин, велосипедов и мусорных баков собрали в агентстве Fallon - Minneapolis для того, чтобы еще раз заявить: если у вас страховка от Travelers, то беспокоиться не о чем. 

Рекламная концепция, разработанная Fallon, гиперболизирует сложные ситуации, которые случаются в жизни у каждого. Агентство нашло очень точную иллюстрацию — снежный ком: именно с ним чаще всего сравнивают вдруг наваливающиеся проблемы. Разбитые машины, покалеченные люди, угнанные велосипеды, сорванные торжественные мероприятия — синхронизированная страховка от Travelers поможет легко разобраться с любой вашей бедой в любой ситуации. 

Слоган кампании - With Travelers incurance In-sync, you can roll on anything (С программой Travellers incurance In-sync вы можете прокатиться по полной).

«Прокатывание» и легло в основу креативной стратегии - проблема пришла неожиданно и разрослась с невероятной скоростью до ошеломляющих размеров.

Голландская страховая кампания Centraal Beheer запустила локальную телевизионную кампанию для продвижения услуг индивидуального страхования. 

DDB Amsterdam представило в споте нелепую и комичную ситуацию: мужчина стоит на четвертом этаже горящего здания весь покрытый иголками (он пришел на сеанс акупунктуры) и решает, прыгать ему на тент, который растянули пожарные или нет. Безвыходное положение — герой спота пострадает в любом случае. 

Таким образом, Centraal Beheer напоминает, что надо вовремя заботиться о правильном выборе страховой кампании и призывает: "Just call us" (Просто позвоните нам). 

Centraal Beheer придерживается мнения, что реклама страховых услуг должна веселить, расслаблять аудиторию. На официальном сайте компании представлена солидная подборка смешных рекламных историй, выделенная в отдельную рубрику Fun (Развлечения).

Немецкая страховая кампания DEVK и рекламное агентство Grabarz & partner показывает, как тяжело иногда выбить деньги за застрахованную машину.

Уже второй год DEVK делает в своей рекламе ставку на юмор. Компания осталась довольна результатами своего прошлогоднего сотрудничества с Grabarz & partner: смешные ТВ-споты оценила и аудитория, и рекламное сообщество. 

Развивая концепцию Persönlich, preiswert, nah (Лично. Недорого. Быстро), немецкое агентство разработало новый ролик, который в первую очередь ориентирован на интернет-аудиторию. Вполне будничная ситуация в нем заканчивается странным сюрпризом: мама забирает детей из школы, и поначалу все шло как обычно. Дети оказались явно не готовы к тому, что когда машина остановится у дома, их попросят оплатить услуги "семейного такси". Так была продолжена юмористичная серия роликов прошлого года.

Страховщики предсказали крах на рынке московской недвижимости

Справедливая цена квадратного метра жилья в Москве не превышает $3 тысяч, а подмосковные метры не должны быть дороже $2400, утверждается в исследовании, проведенном аналитиками Росгосстраха.

Исследователи утверждают, что их оценка является равновесной и справедливой, то есть при ней достигается баланс спроса и предложения на рынке московской и подмосковной недвижимости. Таким образом, по словам авторов документа, в ближайшие год-два цены на московскую недвижимость могут упасть более чем на 40%.

Стоимость квадратного метра рассчитывалась, исходя из курса доллара в 26,5 рублей за доллар. Для расчетов использовались данные Росстата, маркетингового агентства "Эксперт-Дата" и фонда "Общественное мнения".

В исследовании отмечается, что при снижении стоимости жилья до расчетной, столица России приблизится по уровню цен к Женеве и Мадриду.
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Эксперт РА: растет количество высоко надежных страховых компаний

Количество страховых компаний, имеющих высший рейтинг надежности «Эксперт РА», увеличилось до 10-ти после повышения рейтинговой оценки ООО «Группа Ренессанс Страхование» до уровня А++ «Высокий уровень надежности с позитивными перспективами».

«Сейчас с уверенностью можно утверждать, что на российском страховом рынке наконец-то сформировалась группа лидеров, заметно выделяющихся среди остальных страховых компаний, как по показателям надежности и финансовой устойчивости, так и по подходу к ведению бизнеса, — заявил руководитель направления рейтингов страховых компаний Рейтингового агентства «Эксперт РА» Алексей Янин. — Именно эти компании в настоящее время и формируют «лицо» страхового рынка».

За последние четыре года количество российских страховщиков, получивших оценку А++, увеличилось в 2,5 раза (в 2003 г. их было 4). Увеличение числа высших рейтинговых оценок является отражением качественного развития отечественного страхования, формирования «ядра» рынка, отличающегося высокой финансовой устойчивостью.

Среди существенных изменений показателей деятельности с 2003 года, наиболее характерных для компаний, входящих в рейтинговый класс А++, специалисты «Эксперт РА» выделяют снижение доли страхования жизни во взносах с 10-20% до 0-5%, существенный рост диверсификации страхового портфеля, снижение уровня убыточности в целом по портфелю (с 0,5 – 0,7 до 0,45 – 0,6), повышение качества перестраховочной защиты, рост рентабельности страхового бизнеса (с 1-5% до 5-20%), повышение рентабельности инвестированного капитала (с 5-20% до 10-30%), а также рост расходов на ведение дела (с 0,1-0,3 до 0,15-0,35).

Список компаний, имеющих рейтинг надежности А++ «Эксперт РА»
	1) Группа «КапиталЪ»

2) Группа АльфаСтрахование

3) Группа компаний «Росгосстрах»

4) Группа СОГАЗ

5) Ингосстрах


	6) МАКС

7) Москва Ре

8) Ренессанс Страхование

9) РОСНО

10) Страховой дом ВСК.



Полисами ДМС владеют 24% россиян

По оценкам экспертов ВЦИОМа, 24% россиян владеют полисами добровольного медицинского страхования (ДМС).

Помимо этого, россияне с высокой самооценкой чаще остальных выражают готовность к различного рода приобретениям и вложениям. Так, квартиру или дом собираются приобрести 10% высокообеспеченных респондентов (среди недовольных своим материальным положением таких только 3%). То же самое можно сказать о приобретении дачи – 7% (1%), автомобиля – 13% (4%), предметов роскоши – 10% (3%).

Дистанционный рейтинг кредитоспособности страховых компаний

Национальное Рейтинговое Агентство впервые подготовило дистанционный рейтинг кредитоспособности страховых компаний. В рейтинге приняли участие 19 российских страховых компаний. Наивысшую оценку ААА (наивысшая надежность) получили лишь 3 компании – ОСАО «Ингосстрах», ОАО «Росно», ОАО «Согаз». 

При выставлении рейтинговых оценок учитывались результаты деятельности компаний по страхованию иному, чем страхование жизни. Рейтинг присваивается в соответствии с методикой, разработанной Национальным Рейтинговым Агентством. В методике заложена модель, позволяющая анализировать финансовое состояние, деятельность и структуру корпоративного управления страховой компании. Кроме того, отдельный блок в методике посвящен анализу и оценке рисков размещения страховых резервов компании. Оценка рисков возможна, благодаря созданной в Агентстве системе оценки рисков в отношении участников финансового рынка и эмитентов (скоринговые и рейтинговые оценки, которыми обладает Агентство).

	Группа AAA (максимальная кредитоспособность)

	Название компании
	Город
	Уставный капитал (тыс. рублей)
	Страховые резервы (тыс. рублей)

	ОАО "СОГАЗ"
	Москва
	935 117
	17 862 447

	ОАО "РОСНО"
	Москва
	1 184 180
	13 987 100

	ОСАО "Ингосстрах"
	Москва
	2 500 000
	33 599 192

	Группа AA- (очень высокая кредитоспособность - третий уровень)

	Название компании
	Город
	Уставный капитал (тыс. рублей)
	Страховые резервы (тыс. рублей)

	ОАО "Альфастрахование"
	Москва
	2 500 000
	6 588 870

	ОАО "Военно-страховая компания"
	Москва
	1 700 000
	9 111 103

	Группа A+ (высокая кредитоспособность - первый уровень)

	Название компании
	Город
	Уставный капитал (тыс. рублей)
	Страховые резервы (тыс. рублей)

	ОАО "Капиталъ страхование"
	Когалым
	810 000
	3 835 785

	ЗАО "МАКС"
	Москва
	1 000 000
	7 084 166

	Группа A (высокая кредитоспособность - второй уровень)

	Название компании
	Город
	Уставный капитал (тыс. рублей)
	Страховые резервы (тыс. рублей)

	ОАО "Московская страховая компания"
	Москва
	3 489 635
	2 831 842

	Группа A- (высокая кредитоспособность - третий уровень)

	Название компании
	Город
	Уставный капитал (тыс. рублей)
	Страховые резервы (тыс. рублей)

	ООО "СК "Нефтеполис"
	Москва
	350 000
	3 070 604

	Группа BBB+ (достаточная кредитоспособность - первый уровень)

	Название компании
	Город
	Уставный капитал (тыс. рублей)
	Страховые резервы (тыс. рублей)

	СЗАО "Стандарт-резерв"
	Москва
	500 000
	3 249 699

	ОАО "ГСК "Югория"
	Хантымансийск
	1 333 323
	2 749 322

	ОАО "САК "Энергогарант"
	Москва
	850 000
	2 686 266

	ЗАО "СГ "Спасские ворота"
	Москва
	500 000
	3 400 889

	ОАО "Жива"
	Москва
	121 000
	393 642

	Группа BBB (достаточная кредитоспособность - второй уровень)

	Название компании
	Город
	Уставный капитал (тыс. рублей)
	Страховые резервы (тыс. рублей)

	ОАО "СК "Русский мир"
	Санкт-Петербург
	114 000
	3 310 988

	Группа BBB- (достаточная кредитоспособность - третий уровень)

	Название компании
	Город
	Уставный капитал (тыс. рублей)
	Страховые резервы (тыс. рублей)

	ООО "СК "Согласие"
	Москва
	1 301 204
	7 792 025

	Группа BB+ (средняя кредитоспособность - первый уровень)

	Название компании
	Город
	Уставный капитал (тыс. рублей)
	Страховые резервы (тыс. рублей)

	ООО "НСК "Рекон"
	Москва
	700 000
	4 508 386

	ООО "СО "Сургутнефтегаз"
	Сургут
	760 000
	3 334 990

	ООО "СГ "Адмирал"
	Ростов-на-Дону
	132 000
	325 075


Национальное страховое бюро криминальной статистики назвало самые угоняемые модели автомобилей в США

Национальное Страховое Бюро Криминальной Статистики (National Insurance Crime Bureau), на основе данных ФБРFBI, определило модели автомобилей, которые чаще всего угоняли в США в 2004 году.

В 2004 году в США было украдено примерно 1млн. 237 тыс. автомобилей – на 1,9% меньше, чем в 2003 году.

Угонщики предпочитали похищать старые машины популярных морок, которые возможно использовать в качестве источника запчастей.

В первую десятку любимых моделей американских угонщиков вошли: Honda Civic (1995), Toyota Camry (1989), Honda Accord (1991), Doge Caravan (1994), Chevrolet Full Size C/K 1500 pick-up (1994), Ford F 150 pick-up (1997), Doge Ram pick-up (2003), Acura Intera (1990), Toyota pick-up (1998) и Nissan Sentra (1991).
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ЕЖЕМЕСЯЧНЫЙ СБОРНИК

ФЕВРАЛЬ 2007
СОДЕРЖАНИЕ

СТРАХОВАНИЕ

Виктор Калина: «Разве я похож на придурка?»

          БелГазета (Минск), 26 февраля 2007 г., №8

Страховые агенты работают без страха

         Новая газета (Санкт-Петербург), 22 февраля 2007 г., №013, С.22

Подстава на дороге

         Аргументы и факты (Москва), 21 февраля 2007 г., №008, С.19

Не морочьте голову!

         Квартира. Дача. Офис (Москва), 21 февраля 2007 г., №031, С.49

Риэлтор предполагает, страховщик располагает

         Квартира. Дача. Офис (Москва), 21 февраля 2007 г., №031, С.48

"Кидок" через бедро

         Звезда (Пермь), 10 февраля 2007 г., №020

В Астрахани осуждены страховщики за мошеннические действия

         Новости России - ИА REGNUM (Москва), 16 февраля 2007 г.

Гарантия от неприятностей

         Россiя (Москва), 15 февраля 2007 г., №006, С.3

За мошенничество бывший директор приговорен к пяти годам условно (Сахалин).

         Новости России - ИА REGNUM (Москва), 13 февраля 2007 г.

Мошеннику из Ишима вынесен приговор

         Югра-Информ (Ханты-Мансийск), 13 февраля 2007 г.

Законы против страховых мошенников

         Звезда (Пермь), 10 февраля 2007 г., №020

Страховое мошенничество скоро станет заметной проблемой для банковского страхования

         Банковское обозрение (Москва), 08 февраля 2007 г., №002, С.70

Платить "не отходя от кассы"

         Новости Петербурга (Санкт-Петербург), 06 февраля 2007 г., №005, С.10

Страхование титула - защита сделок на вторичном рынке жилья

         Недвижимость и цены (Москва), 05 февраля 2007 г., №005, С.46-48

В автосалон с чужим паспортом

         Санкт-Петербургские ведомости (Санкт-Петербург), 05 февраля 2007 г., №020, С.2

Лицензия против долгов

         Бизнес (Москва), 05 февраля 2007 г., №016, С.1

Агент с наваром

         Профиль (Москва), 05 февраля 2007 г., №004, С.78-79

Закон есть закон

         Деловое Прикамье (Пермь), 02 февраля 2007 г., №004

Якудза гонит в Россию ворованные джипы

         Томская неделя (Томск), 01 февраля 2007 г., №005

Старушки - серийные убийцы

         Независимая газета (Москва), 01 февраля 2007 г., №020, С.12

Как украсть миллионы

         Новое дело (Нижний Новгород), 01 февраля 2007 г., №005, С.4

Гримасы автогражданки: сам у себя угнал - сиди 5 лет

         Вечерний Екатеринбург (Екатеринбург), 30 января 2007 г., №011

Виновен в мошенничестве

         Социальная защита (Москва), 31 января 2007 г., №001, С.20-24 ПРИЛОЖЕНИЕ БЕЗОПАСНОСТЬ И МЕДИЦИНА ТРУДА

Проблемы разграничения преднамеренного банкротства от мошенничества и лжебанкротства страховых организаций

         Черные дыры в Российском Законодательстве (Москва), 12 декабря 2006 г., №004, С.307-309

МСК "Вирмед" информирует. Внимание: действуют мошенники!

         Молодой коммунар (Тула), 19 января 2007 г., №007

Автодилеры "снимают сливки"

         Новый компаньон (Пермь), 30 января 2007 г., №003

Робин Гуды XXI века. Популярные способы обмана страховщиков

          «ГлобалИнфо», 31 января 2007 г.

В 2006 году служба безопасности Росгосстраха в Приморье выявила 36 случаев страховых мошенничеств Интернет-конференция

         Восток-Медиа (Владивосток), 28 февраля 2007 г.

Страховой мошенник получил более двух лет тюрьмы

         МАКС, 15 февраля

Департамент экономической безопасности страховой компании «Стандарт-Резерв» пресек факт мошенничества со стороны страхователя компании

Мошеннику из Ишима вынесен приговор

         Югория, 13 февраля

Служба безопасности РОСНО подводит итоги работы в 2006 году

Все страховые мошенники рано или поздно будут уличены в обмане: опыт страховой компании "МАКС"

         МАКС, 01 февраля

Управление безопасности ОСАО «России» вывело недобросовестных агентов на «чистую воду»

         01 февраля

«Русская Страховая Компания» предотвратила попытку мошенничества на 364 тыс. рублей

Департамент экономической безопасности страховой компании «Стандарт-Резерв» выявил факт мошенничества со стороны сотрудника компании

По результатам трех случаев страхового мошенничества возбуждены уголовные дела

         Генеральный страховой альянс

БАНКИ

Крупный кредит по фальшивому паспорту пытался получить клиент одного из банков Владивостока

         PrimaMedia (Владивосток), 22 февраля 2007 г.

В Бурятии задержали мошенников, обманывающих банки

         Новости России - ИА REGNUM (Москва), 20 февраля 2007 г.

Хакеры пошли на рекорд

         Вечерний Ростов (Ростов-на-Дону), 14 февраля 2007 г., №030, С.4

Крапленые карты

         Вечерняя Пермь (Пермь), 15 февраля 2007 г., №005, С.Деловой вторник

В Калмыкии мошенники похитили 355 тыс. рублей банка "Русский стандарт"

         Новости России - ИА REGNUM (Москва), 09 февраля 2007 г.

Не попадитесь на удочку

         Хронометр (Пермь), 07 февраля 2007 г., №006

Жевательная резинка - враг банкоматов

         Банковское обозрение (Москва), 08 февраля 2007 г., №002, С.72-77

Сделаем это "по-быстрому"

         Новая газета (Москва), 08 февраля 2007 г., №009, С.3

Карточное недоверие

         Пятница (Пермь), 26 января 2007 г., №003

Visa без паспорта

         Аргументы и факты (Москва), 30 января 2007 г., №005, С.23 Приложение Деловая столица

У аппарата я и моя Маня

         Вечерняя Москва (Москва), 08 февраля 2007 г., №023, С.2

Латвию опять употребили

         Бизнес & Балтия (Рига), 08 февраля 2007 г., №027

Дружеская подстава

         Вечерний Томск (Томск), 06 февраля 2007 г., №020

Осторожно, кредит!

         Владимирские ведомости (Владимир), 03 февраля 2007 г., №020, С.10-11

Кредитный мошенник «нагрел» владивостокцев на 90 тыс. рублей

         PrimaMedia (Владивосток), 07 февраля 2007 г.

В мошенничестве с кредитными картами банка "Русский Стандарт" были задействованы его сотрудники и работники почты

         РИА "Сибирь" (Новосибирск), 06 февраля 2007 г.

В Москве задержана группа кредитных мошенников

         Информационное агентство "РосБалт" (Санкт-Петербург), 06 февраля 2007 г.

Инвестбанки проверят на инсайд

         РБК (Москва), 08 февраля 2007 г., №021, С.3

Кардеры напали на "Русский стандарт"

         Коммерсантъ - Урал (Екатеринбург), 06 февраля 2007 г., №017

В Москве задержана банда кредитных мошенников

         Страна.RU (Москва), 06 февраля 2007 г.

Рыночный "кредитизм"

         Российская газета (Москва), 07 февраля 2007 г., №025, С.4

Жизнь в кредит: дорого и опасно

         Новый город (Сургут), 02 февраля 2007 г., №017

В Кургане раскрыто мошенничество с кредитами. Замешаны сотрудники банка и почтальоны

         Накануне (Екатеринбург), 05 февраля 2007 г.

Заключенный надул государство на миллион

         Якутск вечерний (Якутск), 26 января 2007 г., №003

РАЗНОЕ

Медиков подозревают в махинациях с нацпроектом "Здоровье"

         МОЕ (Воронеж), 20 февраля 2007 г., №639

Местные мошенники не осилили ограбить московские компании

         Волга (Астрахань), 21 февраля 2007 г., №026

Новая финансовая пирамида "построена" на Вологодчине

         Речь (Череповец), 13 февраля 2007 г., №026

Грабли поданы!

         Аргументы и факты (Москва), 21 февраля 2007 г., №008, С.1 Приложение Недвижимость

Зри в корень, читай между строк

         Петровка 38 (Москва), 14 февраля 2007 г., №006, С.6

Как отдохнуть за границей?

         Петровка 38 (Москва), 31 января 2007 г., №004, С.6

Как покойник продал свою квартиру зэку

         Комсомольская правда (Екатеринбург), 07 февраля 2007 г., №024

Отпетые мошенники

         Благовещенск (Благовещенск), 19 января 2007 г., №002, С.16

Руководитель Бюро специальных технических мероприятий МВД РФ Борис Мирошников: За 36 часов мы поймали интернет-мошенника, вымогавшего деньги у столичного аэропорта

         Комсомольская правда (Москва), 08 февраля 2007 г., №019-д, С.8, 9

Недвижимость новая, схемы увода - старые

         Янтарный Край (Калининград), 06 февраля 2007 г., №007, С.3

На рынок идут "высшие силы"

         Город N (Ростов-на-Дону), 24 января 2007 г., №003, С.1,5

В Салехарде арестованы мошенники из "Ямальского фондового центра"

         Regions.ru (Москва), 30 января 2007 г.

Криминальный "Шедевр"

         Московская правда (Москва), 09 февраля 2007 г., №029, С.4

363 тонны долларов

         Российская газета (Москва), 09 февраля 2007 г., №028, С.8

Факторы, обусловливающие противодействие расследованию по делам о мошенничестве

         Черные дыры в Российском Законодательстве (Москва), 12 декабря 2006 г., №4, С.286-290

Ответственность за налоговые преступления (учет зарубежного опыта в отечественной практике)

         Черные дыры в Российском Законодательстве (Москва), 12 декабря 2006 г., №4, С.268-273

Уголовно-правовая квалификация хищения и нецелевого расходования бюджетных средств

         Черные дыры в Российском Законодательстве (Москва), 12 декабря 2006 г., №4, С.249-254

По факту мошенничества с акциями «Якутгазпром» возбуждено уголовное дело

         ИА "Росбалт-Север" (Архангельск), 02 февраля 2007 г.

США ищут 2 белорусов, похитивших у налоговых органов больше $60 тысяч

         Gazeta.ru (Москва), 01 февраля 2007 г.

Банкротство как способ обогащения

         Тихоокеанская звезда (Хабаровск), 31 января 2007 г., №018

НАРОЧНО НЕ ПРИДУМАЕШЬ

Откровенности с форумов Интернета

         http://www.americaru.com/talk/archive/index.php/t-168.html

ОБЗОР РЫНКА БЕЗОПАСНОСТИ

«О СТРАХОВОМ МОШЕННИЧЕСТВЕ»

Обзор рынка безопасности

«Обзор рынка безопасности» в 2006 году
	Выпуск №12, декабрь 2006
	«Защита от рейдеров»

	Выпуск №11, ноябрь 2006
	«Конкурентная разведка»

	Выпуск №10, октябрь 2006
	«Безопасность ЭМИ»

	Выпуск №9, сентябрь 2006
	«Безопасность и банковские карты»

	Выпуск №8, август 2006
	«Защита информации»

	Выпуск №7, июль 2006
	«Оружие самообороны»

	Выпуск №6, июнь 2006
	 «Безопасность остекления»

	Выпуск №5, май 2006
	 «Безопасность продуктов питания»

	Выпуск №4, апрель 2006
	 «GSM – сигнализации»

	Выпуск №3, март 2006
	 «Применение средств биометрии в системах безопасности»

	Выпуск №2, февраль 2006
	 «Безопасность телефонных разговоров, прослушка»

	Выпуск №1, январь 2006 
	«Безопасность детей»


Архив «Обзора рынка безопасности» за 1999 - 2005 годы

http://o-r-b.narod.ru/arhiv.htm
Стоимость подписки в 2007 году – 330 рублей в месяц.
Заявка на получение «Обзора рынка безопасности» в 2007 г.
	Полное наименование организации:
	

	Юридический адрес:
	

	Адрес для почтовой корреспонденции:
	

	E-mail:
	

	Телефон, факс:
	

	Должность, Ф.И.О. руководителя:
	

	Ф.И.О. лица, ответственного за получение информации
	


Заполненные заявки направляйте по адресу:

o-r-b@narod.ru
«О страховом мошенничестве»

Следуя пожеланиям наших постоянных читателей в 2007 году мы приступаем к выпуску сборника «О страховом мошенничестве». Периодичность выхода – раз в месяц. Стоимость подписки – 500 рублей в месяц для постоянных читателей «Обзора страхового рынка», 1500 рублей в месяц – для остальных (при единовременной оплате подписки на 2007 год – 1000 рублей в месяц).
В случае вашей заинтересованности в получении сборника предлагаем вам заполнить и прислать на адрес kozlitin@yandex.ru заявку, расположенную ниже.

С уважением и надеждой на дальнейшее сотрудничество,

С.В. Козлитин

Заявка на получение сборника 
«О страховом мошенничестве» в 2007 г.

	Полное наименование организации:


	

	Юридический адрес:

	

	Адрес для почтовой корреспонденции:

	

	E-mail

	

	Телефон, факс:

	

	Должность, Ф.И.О. руководителя:


	

	Ф.И.О. лица, ответственного за получение информации


	


Заполненные заявки направляйте по адресу:

kozlitin@yandex.ru 
БЕСПЛАТНЫЕ ИНТЕРНЕТ-РАССЫЛКИ

Интернет-рассылка «Страхование для всех»

Информация о страховании в России, новости страховых компаний, публикации о страховании, обзоры отдельных сегментов страхового рынка

Подписка через интернет-страницу http://subscribe.ru/catalog/insurance.russinsurance
Интернет-рассылка «Пенсионная реформа и пенсионное страхование»

Новости и публикации о пенсионной реформе и негосударственных пенсионных фондах.

Подписка через интернет-страницу http://subscribe.ru/catalog/insurance.pensia
Интернет-рассылка «О безопасности»

О безопасности для широкого круга читателей. Как сделать свою жизнь безопаснее и предотвратить возможные угрозы. Подборка информации по отдельным аспектам безопасности-по немногу обо всём - для частных лиц и организаций.

Подписка через интернет-страницу http://subscribe.ru/catalog/tech.security
Читайте так же:

«Обзор страхового рынка» - выходит ежемесячно  

( подробнее см. http://i-news.narod.ru/review.htm )

«Публикации о страховании» – выходят раз в неделю

( подробнее см. http://i-news.narod.ru/publ.htm )
«Публикации о медицинском страховании» – выходят 2 раза в месяц
( Подробнее см. http://i-news.narod.ru/medpub.htm)
Новостное приложение к «Обзору страхового рынка» «Страхование для всех»

(Подробнее см. http://i-news.narod.ru/news.htm)

«О страховом мошенничестве»  - выходит раз в месяц

(Подробнее см. http://i-news.narod.ru/criminal.htm)
«Страховое обозрение» – ориентировано на потребителей страховых услуг, выходит ежемесячно

(Подробнее см. http://i-news.narod.ru/inre.htm)

«Публикации о НПФ и пенсионной реформе» – выходят 2 раза в месяц 

(Подробнее см. http://npfpub.narod.ru)
«Обзор рынка безопасности» - выходит ежемесячно  

( подробнее см. http://o-r-b.narod.ru/arhiv.htm)

«Страховое обозрение» – ежемесячная информационная рассылка, ориентированная на потребителей страховых услуг. Предназначена для предпринимателей, руководителей организаций, собственников.
Адрес «Страхового обозрения» в Интернет – http://i-news.narod.ru/inre.htm
Заявка на получение «Страхового обозрения» в 2007 году

	Полное наименование организации:


	

	Юридический адрес:


	

	Адрес для почтовой корреспонденции:


	

	E-mail

	

	Телефон, факс:

	

	Должность, Ф.И.О. руководителя:


	

	Ф.И.О. лица, ответственного за получение информации


	


Присылайте заявки на адрес svkozlitin@yandex.ru[image: image3.png]


[image: image4][image: image5][image: image6][image: image7][image: image8][image: image9][image: image10.png]


[image: image11.png]


[image: image12][image: image13][image: image14][image: image15][image: image16][image: image17][image: image18][image: image19][image: image20][image: image21][image: image22][image: image23][image: image24][image: image25][image: image26][image: image27][image: image28][image: image29][image: image30][image: image31][image: image32][image: image33][image: image34][image: image35][image: image36][image: image37][image: image38][image: image39][image: image40][image: image41][image: image42][image: image43][image: image44][image: image45][image: image46][image: image47][image: image48][image: image49][image: image50][image: image51][image: image52][image: image53][image: image54][image: image55][image: image56][image: image57][image: image58][image: image59][image: image60][image: image61][image: image62][image: image63.png]


[image: image64.png]


[image: image65][image: image66][image: image67][image: image68][image: image69][image: image70][image: image71][image: image72][image: image73][image: image74][image: image75][image: image76][image: image77][image: image78][image: image79][image: image80][image: image81][image: image82][image: image83][image: image84][image: image85][image: image86][image: image87][image: image88][image: image89][image: image90][image: image91]
� forINSURER.com. 2007 г., 14 февраля.


� forINSURER.com. 2007 г., 21 февраля.


� РИА Новости, Коммерсант, Ведомости. 2007 г., 21 февраля.


� Kp.ru. 2007 г., 27 февраля, С. Семушкин.


� RP Newsline. 2007 г., 26 февраля.


� Регнум. 2007 г., 12 февраля.


� Kp.ru. 2007 г., 27 февраля, А. Зюзяев.


� «Личные деньги». 2007 г., 22 февраля.


� Kuzbassfm. 2007 г., 12 февраля, Ю. Левичев.


� Уралинфорбюрою. 2007 г., 13 февраля.


� Регнум. 2007 г., 5 февраля.


� ИА «Шарг». 2007 г., 5 февраля.


� К2Капитал. 2007 г., 20 февраля.


� forINSURER.com. 2007 г., 21 февраля.


� forINSURER.com. 2007 г., 22 февраля.


� Дело. 2007 г., 26 февраля.


� ИА Новости-Грузия. 2007 г., 10 февраля.


� RP Newsline. 2007 г., 26 февраля.


� forINSURER.com. 2007 г., 12 февраля.


� forINSURER.com. 2007 г., 12 февраля.


� Регнум. 2007 г., 14 февраля.


� forINSURER.com. 2007 г., 21 февраля.


� RP Newsline. 2007 г., 5 февраля.


� RPNewsline. 2007 г., 12 февраля.


� UzReport. 2007 г., 12 февраля.


� LIГАБiзнесIнформ. 2007 г., 20 февраля.


� К2Капитал. 2007 г., 15 февраля.


� Delfi. 2007 г., 12 февраля.


� RP Newsline. 2007 г., 26 февраля.


� Delfi. 2007 г., 12 февраля.


� Гарант.ру. 2007 г., 5 февраля.


� Российская газета. 2007 г. 9 февраля.


� Прайм-ТАСС. 2007 г., 14 февраля.


� ФАФИ. 2007 г., 17 февраля.


� По материалам Ведомости, Интерфакс – АфИ, Прайм-ТАСС. 2007 г., 28 февраля.


� НИА «Нижний Новгород». 2007 г., 6 февраля.


� Adme.ru. 2007 г., 12 февраля.


� Bpn.ru. 2007 г., 12 февраля.


� Ra-national.ru. 2007 г., 8 февраля.





PAGE  
2
http://i-news.narod.ru/inre.htm
svkozlitin@yandex.ru

